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| In bis zu elf Sprachen, vollvertont und mit Untertiteln: Das neue Roto E-Learning macht fit fir Montage und Verkauf.

B Neu bei Roto Seit fast 15 Jahren ver-
mitteln Roto Trainer Know-how rund

um Produkte, ihre Verarbeitung und den
erfolgreichen Verkauf von Fenstern und
Tiiren. Der Roto Campus mit seinen viel-
faltigen Angeboten genief3t international
hohes Ansehen. Jetzt kommt ein Pro-
gramm fiir das webbasierte E-Learning
neu hinzu.

Wann immer ein personliches Training nicht
moglich ist oder Lerninhalte wiederholt werden
sollen — auf der neuen E-Learning-Plattform
wird Wissenswertes zu Roto Beschlagsyste-
men und Deventer Dichtprofilen vermittelt.
Und das ebenso abwechslungsreich wie de-
tailliert. Alle E-Learnings stehen in bis zu elf
Sprachen bereit, sind vollvertont und mit Un-
tertiteln versehen.

Lernen iiberall und immer

Egal wo, egal wann — Nutzer werden an ihrem
Computer oder Tablet in 30 bis 60 Minuten
durch die Lerneinheit gefuhrt. Dabei haben
sie die Chance, beliebig haufig zu stoppen, vor
und zuruck zu wechseln. Maximale Flexibilitat
des Angebots und Professionalitat in der Auf-
bereitung der Inhalte standen im Fokus der
Entwicklung des Roto E-Learnings.

Herwig Thonhauser, Leiter Roto Campus,
erklart die Idee: ,Die Zeiten, in denen man
Papierberge verteilt hat, damit Seminarinhalte
zuhause noch einmal wiederholt werden kon-
nen, sind vorbei. Zukunftig kann jeder Roto
Kunde ganz einfach und flexibel sein Wissen
auf der Lernplattform auffrischen, aktualisieren
oder erweitern.”

Fit fur Montage und Verkauf

Angenehmer Nebeneffekt des digitalen An-
gebots: Wann immer Prasenz-Seminare und
Trainings nicht stattfinden konnen, werden
Mitarbeiter/-innen in Handwerk, Industrie und
Handel einfach via Internet geschult. Neue
Team-Mitglieder mussen schnell fit werden?
Auch dafur legt das Roto E-Learning die per-
fekte Basis.

Inhalte widhlen - Lernerfolg tliberpriifen
Am Ende jedes Lern-Moduls testen interaktive
Ubungen, ob die relevanten Details und Fakten
zum Thema verinnerlicht wurden und abrufbar
sind. ,Selbstlernprogramme sollten immer

mit einer solchen Selbstprifung enden”, ist
Thonhauser Uberzeugt. Fur Konzentration

und Abwechslung in der gesamten Lernphase
sorgen professionelle Sprecher, Video-Ein-
spielungen und interaktive Einheiten. Die wich-
tigsten Aspekte des jeweiligen Trainings sind
in einem PDF zum Download zusammenge-
fasst.

https://ftt.roto-campus.com

Wer das Roto E-Learning im Unternehmen nut-
zen mochte, wendet sich an seinen Ansprech-
partner im Roto Vertrieb. Er veranlasst Uber ein
international dicht gespanntes Netzwerk von Ad-
ministratoren die Zuteilung personlicher Zu-
gangsdaten. Moglich ist es auch, sich selbst als
Teilnehmer zu registrieren. Auf der Roto eCam-
pus Website findet sich ein Link zur Anmeldung.

Datenschutzkonform

Individuell werden jedem autorisierten User
die fur ihn und seinen Markt relevanten Lern-
Module gezeigt, aus denen er wahlen kann.
Alle digitalen Prozesse in der Roto Lernwelt
wurden so gestaltet, dass sie den Anforde-
rungen an den Datenschutz entsprechen.

Das Roto E-Learning ist dank einfacher Nutzer-
oberflache auch fur Anwender geeignet, die
nicht in der IT zuhause sind. Einfach Roto, ein-
fach gut — das gilt auch fur die Lernangebote
des Roto Campus.

Roto Campus - die internationale
Weiterbildungsakademie

Der Roto Campus bietet Trainings zu
Produkten und Technik sowie zur Kom-
munikation im endverbrauchergerech-
ten Vertrieb. Angeboten werden sowohl
Prasenzveranstaltungen bei Roto in
Leinfelden-Echterdingen und Velbert,
im Unternehmen eines Partners sowie
webbasierte E-Learnings, die von pro-
fessionellen Trainern entwickelt und
begleitet werden.

Das Roto Campus Team stellt web-
basierte Trainings individuell nach
lander- und zielgruppenspezifischen
Anforderungen zusammen. Kunden
werden auch zum Aufbau komplexer
Bildungskampagnen beraten.

7 Wie lduft das Roto E-Learning ab? Das Video erklart
in zwei Minuten die Funktionsweise des E-Learnings.

https://youtu.be/by0DnpQMY4M
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Nachgefragt

| Ein Gesprach mit dem Vorsitzenden

! der Geschaftsflihrung der Roto Frank

i Fenster- und Tlrtechnologie GmbH,
Q- Marcus Sander

Roto Inside: Welches Resiimee ziehen Sie fiir die Roto
Fenster- und Tiirtechnologie aus den zuriickliegenden
Monaten?

Marcus Sander: Wir sind ein Unternehmen mit absoluter
Kundenorientierung. Der Kontakt zu unseren Kunden war FTT-
weit im Zuge der Kontaktbeschrankungen nur per Telefon und
Videokonferenz moglich. Trotzdem galt es, jeden Kunden best-
moglich zu unterstutzen und die von ihm bendtigte Leistung
gerade auch hinsichtlich permanenter Produktberatung zu er-
bringen. Das ist unseren Teams weltweit sehr gut gelungen,
da wir die Kontinuitat in unseren Kundenbeziehungen zu jedem
Zeitpunkt aufrechterhalten konnten. Das ist eine Tatsache, die
uns auch stolz auf unsere Unternehmensleistung macht.

Roto Inside: Wie haben Sie das Thema Kundenbetreuung
geregelt?

Marcus Sander: Unsere Vertriebsorganisation konnte ihre
jeweiligen Kunden dank digitaler Kommunikation kontinuierlich
ohne Unterbrechung begleiten. Einige Kunden haben uns
bereits deutlich signalisiert, diese Moglichkeit der Zusammen-
arbeit auch zuklnftig fortsetzen zu wollen, wann immer es
thematisch passt.

Roto Inside: Sie produzieren in 15 Werken weltweit.
Gab es Einschrankungen?

Marcus Sander: Weltweit waren einige Markte und Regionen
durch Covid-19 bisher groferen Herausforderungen ausgesetzt
als andere. Das heif3t, in Landern, in denen wir aktiv sind,
wurden Offnungszeiten zeitweise behordlich eingeschrankt
oder es wurde sogar die SchlieBung vorgegeben, zum Beispiel
in China, Russland, Italien oder Spanien. Dementsprechend hat
man als Unternehmen zu reagieren. In unserem Werk in Lein-
felden wurde aber beispielsweise seit Tag eins der Corona-Krise
ununterbrochen gearbeitet, ebenso im zentralen Servicecenter

Roto AL 300

Logistik in Leinfelden. Da wir in vielen Werken mehrere unserer
Produktgruppen fertigen, war unsere Versorgung stabil, sodass
wir unsere Kunden jederzeit uneingeschrankt auf hohem Niveau
beliefern konnten.

Roto Inside: Wie bewerten Sie lhre globale Lieferfahigkeit?

Marcus Sander: Unsere Lieferketten sind weltweit solide auf-
gestellt. Dadurch kommt es weder im Materialzufluss noch in
der Warenauslieferung zu logistischen Problemen. Wir Uber-
prufen die Zuverlassigkeit unserer weltweiten Supply Chain
kontinuierlich und sichern diese permanent ab. Deshalb konnten
und konnen wir weiterhin die Verfugbarkeit aller Roto Produkt-
gruppen in allen Markten gewahrleisten. Dazu gehort auch,

in den vergangenen Monaten teilweise Uber Plan produziert

zu haben, um Bedarfe weltweit flexibel bedienen zu konnen.

Die Aufrechterhaltung unserer sehr guten Lieferfahigkeit ist das,
was unsere Kunden aktuell am besten unterstutzt. Durch unser
internationales Set-up konnen wir unsere Lieferungen zu jedem
Zeitpunkt sicherstellen.

Roto Inside: Laut einem Interview Anfang des Jahres sollte
ein FTT-Investitionsschwerpunkt auf der Digitalisierung
im internen produktiven Sektor liegen. Werden Sie diese
Anstrengungen nun noch verstarken?

Marcus Sander: Unsere Aktivitaten hinsichtlich der Maschi-
nenvernetzung, kollaborativer Roboter, fahrerloser Transport-
systeme und digitaler Moglichkeiten zur Verbesserung der
gesamten Lieferkette sind Teil des Weges hin zur Industrie 4.0.
Insofern arbeiten wir hier kontinuierlich weiter, wie Anfang des
Jahres geplant und geschildert. Sicherlich sind wir heute froh,
diese Themen bereits vor Monaten beziehungsweise Jahren
und damit sehr frihzeitig in Angriff genommen zu haben. Denn

auch darin ist unsere aktuell sehr gute Lieferfahigkeit begrindet.

Noch weiter intensivieren mochten wir jedoch unsere Bemu-
hungen hinsichtlich der digitalen Produktkommunikation. Ein
aktuelles Instrument dafur ist unsere E-Learning-Plattform. In
bis zu elf Sprachen, vollvertont und mit Untertiteln vermittelt
sie Wissen zu unseren Beschlagsystemen und Deventer Dicht-
profilen.

Roto Inside: Wie reagieren lhre Kunden auf das
Systemangebot lhres Unternehmens?

Marcus Sander: Unser Konzept, mit unserem Drehkipp-
Beschlagsystem Roto NX einen Systembaukasten anzubieten,
hat sich absolut bewahrt. Er begeistert mit seiner Modularitat

immer wieder neue Kunden, die die Vorteile der Nutzung von
Gleichteilen in unterschiedlichen Produktgruppen — Drehkipp-
Beschlagsystem Roto NX, Schiebesysteme Roto Patio Alversa
und Roto Patio Inowa — fur ihre schlanke Produktion und
Logistik erkennen. Insbesondere diese Systemkompetenz in
Verbindung mit den abgestimmten Dichtungen unserer Roto
Tochter Deventer und unseren Bodenschwellenlosungen macht
das Gesamtpaket fur Hersteller besonders attraktiv. Denn dank
dieser Modularitat konnen unsere Kunden ihre Ideen bei tber-
schaubarer Artikelzahl flexibel umsetzen. Zusammengefasst
heifdt das: Durch unser Systemangebot unterstitzen wir die
Fertigung unserer Kunden prozessual und letztlich auch wirt-
schaftlich maximal.

Es ist aber weniger die Performance der Einzelprodukte als viel-
mehr gerade die Beratungskompetenz unserer Kundenbetreuer,
durch die unsere Kunden bei der Entwicklung neuer Produkte
schnell optimal aufeinander abgestimmte Konfigurationen er-
halten. Dazu bedarf es neben dem Produktspektrum naturlich
auch eines breiten Anwendungswissens. Nehmen Sie als Bei-
spiel die Schiebesystemlosung des Roto Patio Inowa. Hier wer-
den Beschlag, Dichtung und Bodenschwelle bereits aufeinander
abgestimmt von uns angeboten. Der Vorteil fur unsere Kunden:
Sie bekommen ein getestetes, zuverlassig funktionierendes
System und haben insbesondere in der Abstimmung der ein-
zelnen Komponenten weniger technische Ansprechpartner.

Roto Inside: Neben Beschldgen, Dichtprofilen, Boden-
schwellen und andere Komponenten bietet Roto FTT
auch Tiirschlosser an. Planen Sie einen weiteren Ausbau
des Door-Programms?

Marcus Sander: Diese Frage ist mit einem klaren Ja zu be-
antworten. Zu unserem bereits heute sehr umfangreichen
Programmm gehoren drei Produktsegmente: die Roto Safe Mehr-
fachverriegelungen, die Hausturbander der Familie Roto Solid
und das Schwellensystem Roto Eifel. So wie die meisten Player
im Umfeld der Mehrfachverriegelungen beschaftigen wir uns
sowohl mit Studien zukunftiger Verriegelungskonzepte als auch
mit Upgrades bestehender Losungen.

Roto Inside: Mit welchen Erwartungen sind Sie in das
zweite Halbjahr 2020 gegangen?

Marcus Sander: Wir hoffen, dass wir sowohl im Arbeitsalltag
als auch gesamtwirtschaftlich zur Normalitat zurtckkehren
und ganz besonders naturlich, dass wir alle gesund bleiben.

In diesem Sinne wunsche ich uns allen weiterhin viel Kraft
und Zuversicht und danke allen Leserinnen und Lesern fur ihr
Interesse an unserem Kundenmagazin.

Fur Aluminiumfenster mit integrierter Versatzkante

B Aluvision Vor allem aus Siideuropa und
Siidamerika vermelden Aluminiumprofil-
hersteller die Riickkehr von Fensterkonst-
ruktion, bei denen der Fliigel auf einem
Blendrahmen mit integrierter Versatzkante
aufliegt. Ein Designtrend, dem sich Roto
gestellt hat.

Bei geschlossenem Fensterfligel Uberzeugen
diese Fensterkonstruktionen durch eine fla-
chenbundige Ansicht von Flugel- und Blend-
rahmen. Ihre Profilauslegung allerdings erfor-
dert eine spezielle Bandgeometrie, damit der
Fligel die Versatzkante im Blendrahmen tber-
winden kann.

beraten.

Versatzkante

2|

Spezielle Bandgeometrie

Auf der Basis der bewahrten aufliegenden
Bandseite im Beschlagbaukasten Roto AL
300 hat Roto Aluvision eine Losung mit der
benodtigten Geometrie konstruiert. Die so ge-
schaffene neue Bandseite ist links wie rechts
einbaubar und erweitert den Anwendungs-
bereich des Beschlagbaukastens noch ein-
mal deutlich. Interessenten werden von

den Spezialisten der Roto Aluvision sowohl
konstruktiv als auch produktionstechnisch

,Qualitat von Roto auch fur gunstige Alu-
miniumfenster mit gutem Design — dafur
steht Roto AL 300’ erlautert Matthias Nagat,
Leiter Sortimentsvermarktung und Produkt-
anpassung Roto Aluvision. ,,Denn dank vor-
montierter, klemmbarer Bauteile reduziert
— dieser Beschlag Montageaufwand und
Montagezeit, einerlei mit welcher Bandseite
und welchem Profilsystem der Hersteller
D arbeitet.” Eingesetzt werden kann die neue
Bandseite in Drehkipp- sowie in Dreh-
Fenstern mit integrierter Versatzkante bis
zu einem Flugelgewicht von 80 kg. In Dreh-

1 D r‘/ L ' Fenstern unter Verwendung eines verstell-

baren Falzaxers.

Eﬂ | Schnittzeichnung eines

g’ Profilsystems mit integrierter
O

| Axerband und Axerlager
Roto AL 300 fur Profilsysteme
mit integrierter Versatzkante

| Ecklager und Eckband
Roto AL 300 fur Profilsysteme
mit integrierter Versatzkante

/7" zuruck zum Inhalt
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Aufdrehen oder parallel ausstellen

Leistungsfahige Konzepte fur Luftungsklappen

B Aluvision Liftungsklappen werden
meist fiir Fliigelbreiten von 170 mm bis
maximal 300 mm nachgefragt - ein sehr
begrenzter Bauraum, in dem der Beschlag
mit seinen oft komplexen Funktionen
untergebracht werden muss. Haufig ist
dariiber hinaus ein verdeckt liegender
Beschlag gewiinscht.

Dennoch: Fassaden- und Fensterhersteller
konnen darauf vertrauen, dass Roto in enger
Abstimmung mit ihnrem Profilgeber eine ebenso
langlebige wie hochleistungsfahige Beschlag-
|6sung finden wird.

Dreh-Liiftungsklappen

Ein Beispiel ist die objektspezifisch fir das
Systemhaus Raico entwickelte Sonderband-
seite fir die popularste Offnungsart bei Liif-
tungsklappen — das Drehen. Auf Basis des
Roto AL Designo wurde die Bandseite in ihrem
Verfahrweg und Offnungswinkel so begrenzt,
dass die Luftungsklappe quasi Uber einen inte-
grierten Offnungsbegrenzer verfiigt.

Einen anderen Ansatz verfolgt der fur Raico
entwickelte Drehbegrenzer. Die Offnung der
Luftungsklappe wird durch eine sehr kurze
Drehbegrenzerstange eingeschrankt. Dies sind
nur zwei Belege zahlreicher Entwicklungs-
projekte, die Roto Aluvision weltweit in jedem
Jahr begleitet.

| Wirksam gegen Fligelverzug:
aktive Verriegelungspunkte auf der Verschluss-
seite der Dreh-Luftungsklappe

| Macht Dreh-Luftungsklappen selbst bei beengten
Verhaéltnissen im Falz schmaler Flugel hochdicht und
RC 2-tauglich: die Sondereckumlenkung fir eine um-
laufende Verriegelung.

RC 2-tauglich

Durch den Einsatz einer speziell fur ein Profil
entwickelten Sondereckumlenkung ist es mog-
lich, auf der Bandseite mittels einer Treibstange
aktive Verriegelungspunkte zu setzen. Dadurch
entstehen auch bei beengten Verhaltnissen

im Falz schmaler Flugel hochdichte, RC 2-taug-
liche Luftungsklappen. Zugleich wirken aktive
Verriegelungspunkte dem Fllgelverzug ent-
gegen — einem in der Praxis geflrchteten Pro-
blem.

Aktiv gegen Fliigelverzug

Raumhoch, einteilig, dunkel beschichtet:
Aufgrund dieser Eigenschaften der Luftungs-
klappen kann der sogenannte Bimetall-Effekt
zu einem Flugelverzug fuhren. Eine aktive
Verriegelung auf der Bandseite verhindert das
wirkungsvoll. Sie zieht die Luftungsklappe
beim Schlieldvorgang trotz der durch Tempe-
raturschwankungen entstehenden Toleranzen
wieder in die richtige Schlief3position.

Fiir optimales Aufdrehverhalten

Die geringe Breite der meisten Luftungsklap-
pen wirkt sich ungunstig auf deren Kinematik
und das Aufdrehverhalten aus. Auch hierfur hat
Roto Aluvision Losungen gefunden: Werden
zum Beispiel niedere oder in den Blendrahmen

S
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eingefraste Schlielstlcke verbaut, kann ein
sehr schmaler Flugel vollstandig aufgedreht
werden. In der Achslage versetzte Schlief3stiicke
und SchlieBer sind eine weitere Mdglichkeit.

Parallel nach innen 6ffnende
Liftungsklappen

Parallelausstellscheren aus dem Programm
Roto PS Aintree und eine Sondereckumlen-
kung von Roto hielten Einzug in ein Luftungs-
klappenkonzept von FKN Fassaden. Gefragt
war ein sehr leicht zu bedienender, dabei hoch-
dichter Flugel mit einer Breite von gerade ein-
mal 120 mm und einer Hohe von 1.500 mm.

Die Idee: Der Einsatz einer Luftungsklappe,
die nicht gedreht, sondern tUber Parallel-Aus-
stellscheren nach innen geoffnet wird. Den
Zuschlag fur die Fertigung der kompletten
Fassade inklusive aller Drehfenster und LUf-
tungsklappen erhielt FKN nach einer Bemuste-
rung der mit Roto entwickelten Losungen.
FKN-Verkaufsleiter Franz Ebert erinnert sich:

~Planer und Investoren
waren von der parallel
nach innen offnenden
Luftungsklappe be-
geistert.”

In der Folge wurden die Luftungsklappen im
akkreditierten Roto Prufzentrum, dem Interna-
tionalen Technologie-Center (ITC) in Leinfelden,
erfolgreich einer Dauerfunktionsprifung unter-
zogen. 1.675 Luftungsklappen und 4.200 Dreh-
fenster hat FKN schlief3lich produziert und im
Marienturm in Frankfurt am Main montiert.

(Fast) Alles ist machbar!

Auch wenn also Luftungsklappen konstruktiv
hohe Anforderungen stellen, konnen Alumi-
niumfassaden- und -fensterhersteller darauf
vertrauen, dass fast jede vom Planer ge-
wilnschte Funktionalitat darstellbar ist: durch
eine erfolgreiche Kooperation zwischen ihrem
Profilgeber und Roto. Die Berater des Roto
Object Business unterstitzen mit ihrem grof3en
Erfahrungsschatz zur passenden Beschlag-
konfiguration bei Planung, Prototypenbau,
Bemusterung und Produktionsstart.

/7" zuruck zum Inhalt

| Sicheres Leben und Liften im Marienturm Frankfurt
am Main: Die Luftungsklappen lassen sich von jedem
Raumnutzer 6ffnen. Die Drehfenster sind jedoch
mit Steckrosetten ausgestattet und kdnnen nur von
autorisierten Personen geoffnet werden.
Bild: © Pecan Development GmbH

| Neben 4.200 Drehfenstern mit dem verdeckten Be-

schlag Roto AL Designo wurden im Marienturm in
Frankfurt am Main 1.675 parallel nach innen 6ffnende
Luftungsklappen verbaut. Die hochdichten, leicht

zu bedienenden Luftungsklappen sind mit Parallel-
ausstellscheren aus dem Programm Roto PS Aintree

und Sondereckumlenkung ausgestattet.

|3
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Roto Patio Inowa: sanft schlieléen, offnen und bewegen

B Sliding Entscheidende Funktionsmerkmale des Schiebe-
Systems Roto Patio Inowa sind die spezielle Schlief3-
bewegung des Fliigels quer zum Rahmenprofil, die um-
laufende Dichtung und die per Griffhebel anzusteuernden
aktiven Verschlusspunkte im Mittelbruch. Die Format-
vielfalt reicht vom kleinen Schiebe-Fenster hinter einer
Kiichenzeile bis zum raumhohen Schiebe-Element.

Die raumhohen Verglasungen des weltweit in allen Rahmen-
materialien lieferbaren Schiebe-Systems fluten Innenrdaume mit
Tageslicht und ermoglichen eine transparente Fassadengestal-
tung. Dank der versteckten Beschlagtechnik lassen sich auch
besonders schmale Rahmenprofile verarbeiten. Die Beschlag-
teile ragen weder in die Durchgangsoffnung noch sind sie auf
dem Flugel sichtbar.

Bereits im ersten Halbjahr 2020 lieR der ,,Smarte” der Patio-
Familie den Markt durch einige Neuerungen aufhorchen.
Jetzt sorgen weitere Produkt-Features fur noch mehr An-
wendernutzen.

4|

SoftClose

Durch die SoftClose-Funktion des Roto Patio Inowa wird der
Schiebe-Fllugel sanft abgebremst, selbsttatig zugezogen und ge-
schlossen. Daraus erwachst ein deutlicher Zugewinn an Bedien-
komfort und Nutzersicherheit. Denn unsachgemales Bedienen
oder eine Fehlbedienung sind nahezu ausgeschlossen. Verriegelt
wird der Schiebe-Fllgel durch den Nutzer per Drehung des Griff-
hebels. Funktionstrager ist eine aus Stahl gefertigte Gasfeder.
Sie wird beim Offnen des Fliigels gespannt, wodurch Kraft fiir
das spatere selbsttatige Zuziehen des Flugels gespeichert wird.
Diese Sanft-schlielien-Funktion erganzen nun zwei weitere Va-
rianten.

SoftOpen

Die SoftOpen-Funktion bremst den Fliigel nach dem Offnen

kurz ab und zieht ihn dann automatisch in seine geoffnete End-
stellung. Auch hier fungiert die Gasfeder als Kraftspeicher, indem
sie beim SchlieRen des Flugels gespannt wird. Die gespeicherte
Kraft wird beim Aufziehen des Flugels wieder abgegeben, sodass
dieser sanft abbremst und dadurch nicht an den Rahmen schlagt.

SoftOpen und SoftClose sind miteinander kombinierbarund
konnen zusammen in Schiebe-Fltigel des Beschlagsystems
Roto Patio Inowa bis zu einem Flligelgewicht von 200 kg
eingebaut werden. Der Vorteil einer solchen Kombination:
Durch das mechanisch gesteuerte, abgebremste Offnen und
Schlief3en des Flugels ist dessen dauerhaft storungsfreie
Funktion gewahrleistet. Denn zum einen wird die Gefahr
einer unsachgemafen Bedienung minimiert, zum anderen
stoRt der Fliigel weder beim Offnen noch beim Schlie-

Ren unkontrolliert an den Rahmen.




SoftStop

Da die Auf- und Zuziehkrafte ab einem Flugelgewicht Uber
200kg sehr hoch waren, empfiehlt sich fur hohere Gewichts-
klassen die SoftStop-Funktion. Sie unterstutzt ebenfalls das
sanfte SchlieRen des Flugels, indem sie das Element gleich-
falls abbremst, ohne jedoch den Flugel selbsttatig zuzuziehen
und zu schlieRen. Durch das gedampfte Zugleiten prallt der
schwergewichtige Fligel nicht unkontrolliert an den Rahmen.
Zusatzlich unterstitzt SoftStop den Nutzer, indem die aufzu-
wendende Zuziehkraft leicht reduziert wird. So kann der Nutzer
auch einen schweren Fligel bewusst fuhren und schliefsen.

| Montagezubehér: Mithilfe
des Spannwerkzeugs werden
SoftClose, SoftOpen und
SoftStop aktiviert.

Spannwerkzeug

Aktiviert werden kann die jeweilige Funktion bereits wahrend
der Herstellung der Schiebe-Tur mithilfe eines sogenannten
Spannwerkzeugs. Soll die Soft-Funktion erst nach der erfolgten
Elementmontage im Objekt aktiviert werden, geschieht das aus-
schlieRlich mit dem Spannwerkzeug. Selbstverstandlich lasst
sich der Schiebe-Fllgel auch bei nicht aktivierter Soft-Funktion
betatigen.

Universell einsetzbar

Die Steuereinheit des Schiebe-Beschlags ist jeweils in SoftClose,
SoftOpen und SoftStop integriert und kann unkompliziert in
den Rahmenmaterialien Kunststoff, Holz, Holz-Aluminium und
Aluminium verbaut werden. Das bedeutet, dank der geringen
Komplexitat werden mit nur wenigen Artikeln alle Rahmen-
materialien bedient — kostensparend fur den Fensterhersteller.
Analog zum Inowa-Anwendungsbereich lassen sich Schiebe-
Systeme in den Schemen A, A, C, C', Kund K' fertigen. Das
jeweilige System kann sowohl innen- als auch auf3enlaufend
ausgefuhrt werden.

In Holz und Kunststoff ist eine Flugelfalzbreite von 710 mm bis
2.000 mm moglich. Die Flugelfalzhdhe reicht von 600 mm bis
2.500 mm. Das Seitenverhaltnis von Fligelhohe zu Flugelbreite
betragt 2:1. An Holz- und Holz-Aluminium-Losungen gewahrt
die gemaf’ DIN 18040 ausgelegte Komfortbodenschwelle all-
tagsgerechte Barrierefreiheit.

| SoftClose-Bauteil mit
integrierter Steuereinheit
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| Eingebaut werden SoftClose,
SoftOpen oder SoftStop des
Roto Patio Inowa verdeckt
liegend oben im Flugel.
Der Aktivator sitzt sichtbar
als Gegenstlick oben

Einfach zu montieren

Eingebaut werden alle drei Soft-Funktionen in allen Rahmen-
materialien verdeckt liegend oben im Fligel. Dabei werden
vorhandene Bohrlehren genutzt. An Kunststoff- und Aluminium-
elementen sind keine Frasarbeiten notwendig. Fur das Rahmen-
material Holz konnen profilspezifisch jedoch Frasarbeiten
erforderlich sein.

Als Gegenstuck ist der profilunabhangige Aktivator sichtbar
oben in der FUhrungsschiene des Rahmens angebracht. Zum
Hohenausgleich dienen Unterlegplatten, die profilabhangig
in unterschiedlicher Zahl untergeschraubt werden.

Normenbestandig

Die Dauerlaufeigenschaften der Schiebe-Tur gemafd DIN EN
13126-16:2019-07 bleiben auch bei eingesetzter SoftCose-,
SoftOpen- oder SoftStop-Funktion selbstverstandlich erhalten;
ebenso wie die entsprechend der Klasse H3 auf 20.000 Be-
wegungszyklen gepriifte Offnungs- und SchlieRfunktion.

Alle drei Funktionsvarianten arbeiten im Temperaturbereich
von +80 bis -20°C zuverlassig storungsfrei.

Unverandert einbruchhemmend gemaR RC2

Die Position der Schliefspunkte wird durch den Einbau der
drei Funktionen nicht verandert. Abhangig von der jewei-
ligen Funktion wird lediglich die Steuereinheit durch das
entsprechende Soft-Bauteil mit integrierter Steuereinheit
ersetzt.

Ebenso bleiben die einbruchhemmenden Eigenschaften
vollumfanglich erhalten. Ein erneuter Prifnachweis ist nicht
erforderlich: Roto Patio Inowa gewahrleistet an Parallelabstell-
Schiebeturen RC 2-Sicherheit gemaf DIN EN 1627.

Zusatzlich zu den speziellen Inowa-Schliel3stiicken im Mittel-
bruch verhaken sich die V-Schlielzapfen bei geschlossenem
Fligel fest in die weiteren, rund um den Rahmen gesetzten,
mehrfach verschraubten Sicherheitsschlief3sticke und ver-
hindern so ein rasches Aufhebeln. Durch den abschlieRbaren
Griffhebel kann der Beschlag von auféen weder verschoben
noch entriegelt werden. Der auf der Auf3enseite unsichtbare,
in der Nut eingebaute Anbohrschutz beugt dem Aufbohren
des Getriebes vor.

| Das Uberarbeitete
Mittelschliel3teil des
Roto Patio Inowa weist
nur noch vier Schraub-
punkte auf. Vorteil:
schnellere Montage
und Losen der Mitten-
fixierung durch bloRes
Verschrauben des Bau-
teils in das Element.

Maximal wirtschaftlich in der Fertigung

An allen Inowa-Baugruppen wurde die Anzahl der notwendigen
Schrauben von ehemals sechs auf vier Stlck reduziert. Das
bedeutet, Steuereinheit, MittelschlieRer und Laufwagen lassen
sich jetzt noch schneller montieren. Wirtschaftliches Zusatzplus:
Zur Montage dieser drei Baugruppen in den Rahmenmaterialien
Kunststoff, Holz sowie Holz-Aluminium konnen weiterhin die
bestehenden Bohrlehren verwendet werden.

www.roto-frank.com/de/roto-patio-inowa/

in der Fihrungsschiene
des Rahmens.

Gleicher Profilbauraum

Die optimierten Bauteile — Steuereinheit, MittelschlieRer und
Laufwagen — passen in den gleichen Profilbauraum wie das
bisherige Inowa Programm. Der Schiebetlrenhersteller muss
keinerlei Profilanpassungen vornehmen und profitiert weiterhin
vom gleichen, fur Roto Patio Inowa charakteristischen, hohen
Toleranzausgleich.

| Aucham Laufwagen des
Roto Patio Inowa wurde
die Schraubenanzahl von
ehemals sechs auf vier re-
duziert.

Weitere Montageneuerung

Bisher musste der Monteur mehrmals den Griffhebel bedienen,
um die Mittenfixierung zu I6sen. Dieser manuelle Aufwand
entfallt jetzt: Die Mittenfixierung wird durch das blofze Ver-
schrauben der Bauteile ins Element gelost. Das bedeutet eine
deutliche Zeiteinsparung im Handling, die sich ihrerseits dauer-
haft bezahlt macht.

Die Zielsetzung der Produktoptimierungen ist klar erreicht:
erhohte Montagefreundlichkeit und reduzierte Komplexitat.
Zeit- und kostensparender kann Produktfortschritt nicht sein.

Hochdicht

Die umlaufenden Verriegelungen sichern den gleichmaligen,
hohen Anpressdruck. Durch individuell erweiterbare Schlief3-
stellen und vorgesetzte Aluminiumschalen kann die Dichtigkeit
der mit Roto Patio Inowa ausgestatteten Schiebe-Elemente
etwa in Hochhausern zusatzlich flexibel verstarkt werden.

Besonders in Objekten und Regionen mit extremen Wetter-
situationen gewahrleistet die Beschlagtechnik beste Dichtheits-
werte und erfullt die Anforderungen der Luftdurchlassigkeit
Klasse 4 (DIN EN 1026/12207) sowie der Schlagregendichtheit
Klasse 9A (DIN EN 1027/12208).

Der beeindruckende Dichtschluss bewirkt zusatzlich her-
vorragende Dammwerte, die je nach Jahreszeit in geringeren
Heiz- oder Kuhlkosten munden. Ein weiterer Nutzen ist der

vor allem fur Gebaude in StraRen- oder Flughafenndhe wichtige
Larm- und Schallschutz.

Bequem im Handling

Die innovative SchlieRbewegung des Roto Patio Inowa quer
zum Rahmenprofil macht das Anheben des Schiebefligels Uber-
flussig. Durch die komplett rollengelagerte Bauweise werden
die Elemente spielend einfach bewegt — dank der hochwertigen
Materialpaarung ohne storende Schleifgerausche. AuRerdem
garantieren die leichtgangigen Laufrollen ein fast kraftfreies und
reibungsarmes Offnen, Schieben und SchlieRen der maximal
250 kg schweren Elemente. Das bequeme Handling wird durch
die einfache Griffbedienung verstarkt.

Bald noch hohere Fliigelgewichte

Der Wunsch nach Ausweitung des Fligelgewichts wachst
mit der weltweiten Nutzerbegeisterung fur die komfortable
Handhabung, die hervorragenden Dichtigkeitswerte und

die einbruchhemmende Sicherheit des Roto Patio Inowa.
Diesen Wunsch wird Roto absehbar Realitat werden lassen.
Freuen Sie sich mit uns auf die nachste hochdichte Schiebe-
Dimension!

7 Roto Patio Inowa: mehr zum smarten Beschlag mit versteckter Technik
fiir hochdichte Parallelabstell-Schiebetiiren
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Rabaablak Kft., Ungarn

Roto Patio Inowa fur 92 mm Holzprofil

B Holz 16 Jahre gemeinsamer Geschichte
verbinden den ungarischen Holzfenster-
hersteller Rabaablak und Roto miteinan-
der. Auch das Jahr 2020 wird beiden
Partnern wieder als ein Besonderes in
Erinnerung bleiben: Gabor Kapui, Zoltan
und Tamas Berghoffer, die Eigentiimer
des Unternehmens Rabaablak, wiinschten
sich eine Applikation des Roto Patio Inowa
und wurden nicht enttauscht.

Wir wollen in Klrze unser Sortiment um ein
Schiebe-System erweitern, flr das wir Profile
mit einer Bautiefe von 92 mm und Dreifachver-
glasungen einsetzen’, erklart Zoltdn Berghoffer,
zustandig fur Vertrieb und Marketing. Seine
Vorfreude ist deutlich horbar. ,Rabaablak wird
damit als erster Hersteller weltweit beweisen,
dass ein hochdichtes und energieeffizientes
Holz-Schiebesystem mit einer solchen Profil-
starke moglich ist und sich selbstverstandlich
komfortabel bedienen lasst.”

Gewichte im Blick

Im Fokus der Entwicklung: der Bedienkomfort
und das Gewicht des beweglichen Flugels.
Roto Patio Inowa — der von Rabaablak prafe-
rierte, smarte Schiebe-Beschlag fur hochdichte
Systeme — sorgt fur eine bequeme Bedienung
von Fligeln bis 200 kg Fligelgewicht. Je nach
Holzart und Verglasung kann der Einsatz von
92 mm tiefen Profilen allerdings schon bei
Fligelbreiten Gber 1.500 mm zu einer leichten
Uberschreitung dieser Gewichtsklasse fiihren.

Berghoffer sieht es pragmatisch und fragt:
.Wer sagt, dass der Fligel eines Schiebe-
Systems das gleiche Format haben muss wie
das feststehende Element? Und ist es wirklich
notig, dass ein Schiebe-System einen Durch-
gang von mehr als 1.500 mm freigibt?”

Beschlag, Dichtung, Schwelle

Rabaablak jedenfalls habe sich entschlossen,
den Flugel in der 92-mm-Profilvariante mit
einer maximalen Breite von 1.500 mm anzu-
bieten. Fur die Partner Roto und Deventer ging
es in der Folge darum, Beschlag, Schwelle und
Dichtungen an die geplante Konstruktion des
ungarischen Holzfensterherstellers anzupas-
sen. Die Begeisterung fur die Losung von
Rébaablak wuchs bei der Arbeit, berichtet
Category Manager Aleksander Vukovic. ,Es ist
unsere Aufgabe, innovativen Partnern dabei zu
helfen, genau das Fensterkonzept zu verwirk-
lichen, das sie in ihren Markten brauchen. Und
wir alle sind inzwischen Uberzeugt davon, dass
sich das neue Produktkonzept von Rabaablak
auch international bald durchsetzen konnte.”

Priifungen im ITC Leinfelden
In den kommenden Wochen wird es spannend:
Die ersten Schiebe-Fenster mit 92er Profil aus

| Die Inhaber des Unternehmens Rabaablak Kft., von links nach rechts: Gabor Kapui, Taméas Berghoffer und Zoltan Berghoffer

der Produktion in Rabapaty sind im Inter-
nationalen Technologie-Center (ITC) am Roto
Stammsitz in Leinfelden-Echterdingen einge-
troffen. Dort werden sie bis Ende September
alle Prufungen zu Dichtigkeit und Einbruch-
hemmung durchlaufen haben. Gabor Kapui,
der sich schwerpunktmafig um die Produk-
tionstechnik kimmert, bleibt gelassen: ,Wir
haben sehr sorgfaltig konstruiert und pro-
duziert. Ich bin deshalb sicher, dass unsere
Prafmuster den Ansprichen, die wir formu-
liert haben, gerecht werden.”

Marktstart im September

Sobald die Prifungen bestanden wurden,
wird der ungarische Fensterproduzent mit
der Vermarktung seines neuen Schiebe-
Systems beginnen. ,Wir werden beweisen,
dass Rabaablak dem Wettbewerb wieder
einmal voraus ist”, schmunzelt Zoltan Berg-
hoffer.

Und was gab den Ausschlag dafur, Zeit und
Geld in gerade dieses Projekt zu investieren?
.Wie meistens ein gutes Bauchgefuhl”,

sagt Taméas Berghoffer. Eine Aussage, die
umso mehr erstaunt, als er fur die Finanzen
und das Rechnungswesen zustandig ist.
,Klar, ich bin ein Zahlenmensch. Aber in
erster Linie bin ich Holzfensterbauer mit

Ehrgeiz und Spald an der standigen Weiter-
entwicklung unseres Sortiments.”

Immer etwas mehr als andere

Bisher hat das ,Bauchgefuhl” der drei erfah-
renen Fensterbauer ihnen stets gute Dienste
erwiesen. Seit der Unternehmensgrindung
setzen sie auf hochwertige Fenster. Begonnen
hatten sie 2004 mit Profilstarken von 68 mm.
.Aber als das langsam Standard bei den un-
garischen Fensterherstellern wurde, haben
wir schrittweise umgestellt auf 92er Profile”,
berichtet der leidenschaftliche Vertriebler
Zoltan Berghoffer. ,,Naturlich wollen wir dies
auch bei den Schiebe-Systemen so tun und
am liebsten mit Roto Patio Inowa, weil die
Funktionsweise dieses Beschlags aus unserer
Sicht ideal ist. Intuitive Bedienbarkeit und hohe
Dichtigkeit passen zu unseren Vorstellungen
von Premium-Schiebe-Systemen.”

Kooperation von Technologiefiihrern
Durch eine Kooperation der Unternehmen
Deventer, Gutmann, Leitz und Roto entstand
das System 1V92 fur Schiebe-Elemente aus
Holz mit dem Beschlag Roto Patio Inowa.
V92 legt die Grundlagen fur Produkte, wie sie
Rébaablak nun als erster Hersteller in Ungarn
nutzen wird. ,Wir haben das [V92-System

als praxistaugliche Losung kennengelernt”,

so Kapui. , Alle Systemkomponenten und
Produktionswerkzeuge sind optimal aufein-
ander abgestimmt und kommen von starken
Projektpartnern und Technologiefihrern.
Wir konnen also sehr schnell in die Serien-
fertigung einsteigen.”

Vertrauensvoll in die Zukunft
Mit innovativen Produkten den Markt fur Holz-
fenster fuhren — die strategische Ausrichtung
von Rabaablak ist klar. Aber welche besonde-
ren Herausforderungen ergeben sich aus die-
ser Strategie fur das Unternehmen insgesamt?
.Zahlreiche und immer wieder neue”, antwor-
tet Gesellschafter Kapui. ,,Und da sind wir ganz
ehrlich: Um unsere internen Prozesse ange-
glichen an die steigenden Produktionsmengen
mitzuentwickeln, bitten wir die Spezialisten
von Roto Lean regelmaf3ig zu uns. Wenn man
schon mit einem Partner verbunden ist, der
Uber Expertise zum Beispiel in der Optimierung
der Produktionslogistik oder in der Einfuhrung
eines Shopfloor-Managements verfugt, dann
sollte man von dieser Kompetenz auch profi-
tieren.” Ob Produktentwicklung oder Produk-
tionsoptimierung — Rabaablak wisse jedenfalls
die vielfaltige Unterstutzung durch Roto zu
schatzen und freue sich auf mindestens wei-
tere 15 Jahre Zusammenarbeit.
www.rabaablak.hu

| Schoner Wohnen mit Holz-Schiebesystemen von Rébaablak: Der ungarische Hersteller produziert ein hochdichtes System mit 92 mm starken Profilen, auf das Roto Patio Inowa und Dichtprofile von Deventer individuell angepasst wurden.

6|
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| Das 4-Sterne-Hotel Jakarta in
Amsterdam: Wo friher Schiffe
mit Ziel Jakarta ablegten, befindet
sich heute eine griine Oase im
Zentrum Amsterdams. Das Hotel
bietet 200 luxuriose Zimmer. Sein
Interieur-Design lebt von indone-
sischen Einflussen.

Foto: Hotel Jakarta, Amsterdam

Holland Houtwerk und Timmerfabriek Overbeek, Niederlande

Komfortbeschlag Roto Patio Life
fur energleneutrales Hotel

B Holz Seit mehr als 25 Jahren steht das Unternehmen
Holland Houtwerk fiir den modernen Holzbau. Im energie-
neutralen Hotel Jakarta in Amsterdam sah die Planung
unter anderem 176 Holz-Schiebetiiren vor allem zur Be-
lichtung und Beliiftung von Gastezimmern vor. Fiir hohe
Dichtigkeit und Bedienkomfort sorgt Roto Patio Life.

Viel Glas und die Entscheidung fur den Einsatz recyclingfahiger
Baustoffe pragen die Gestaltung des Hotels. Ein tropischer
Garten im Inneren lenkt das Interesse der Gaste auf den oko-
logischen Anspruch des Hauses. Angekommen in einem der
Zimmer oder Suiten erleben sie dann das Zusammenspiel aus
maximaler Transparenz, wohnlichem Holz und Interieur.

Ein Schiebe-System fiir Energieeffizienz und Komfort
Bequem lassen sich die dreifachverglasten Fensterfligel 6ffnen
und — mit Blick auf die angestrebte Energieeffizienz — hochdicht
verschlieRen. Produziert wurden sowohl die Drehkipp-Fenster-
tdren als auch die grofRen Schiebe-Systeme fur Holland Houtwerk
von der Timmerfabriek Overbeek im niederlandischen Haaks-
bergen. Die Turen sind aus Larchenholz hergestellt, das aus-
schlielich aus Europa stammt. Der Schiebe-Beschlag Roto

Patio Life wurde in rund 3.500 mm breiten Elementen eingebaut,
die sich bequem weit 6ffnen und sicher dicht schlieRen lassen.

Beschlag und Komfort-Bodenschwelle Roto Patio Life
.Dieser Beschlag war die perfekte Wahl fur die energieeffizi-
enten Schiebe-Turen des Hotels Jakarta”, sagt Gerry Claassens,
Leitung Kunden und Markte Roto Benelux. , Die Hotelgaste ge-
niefsen die leichte Bedienung der grofden Elemente, den Komfort
der sehr niedrigen Schwelle und den enormen Lichteinfall. Das
Hotel profitiert vom Beitrag der dreifachverglasten Elemente zu
einer winddichten, energieeffizienten Gebaudehlle.”

Durchdachtes Bedienkonzept

Herkdmmliche Beschlagtechnik mache das Offnen groRer Hebe-
schiebe-Elemente oft zu einem wahren Kraftakt, so Claassens.
.Bevor sich die Tur bzw. das Fenster zur Seite schieben lasst,
muss der gesamte Fligel angehoben werden. Roto Patio Life
macht diese Anstrengung uberflissig, denn statt des Flugels
wird beim Offnen direkt (ber den Griff nur die Dichtung an-

gehoben und beim Schlief3en einfach wieder gesenkt.” Schwere
Schiebe-Elemente bis zu einem Fligelgewicht von 400 kg seien
so kinderleicht zu bedienen. Moglich ist die Ausstattung von
Fensterelementen mit Roto Patio Life bis zu einer Systembreite
von 6.500 mm.

Energieverbrauch senken

Messbar sorgt Roto Patio Life fir hohe Dichtigkeit und damit
eine Minimierung der Warmeverluste. Das hat vor allem zwei
Grunde: Die waagrechten Dichtungselemente werden Uber
den Griff angesteuert und dichten die Tur zuverlassig ab. Bei
der Turschwelle setzt Roto auf einen Material-Mix aus warme-
dammenden Stoffen, der optimale Isothermenverlaufe erzeugt
und unerwunschte Kaltebrtcken verhindert. Die Raumtempe-
ratur direkt an der Schwelle liegt noch bei Uber 10°C, auch
wenn in der kalten Jahreszeit die AuRentemperatur auf -15 °C
sinkt. Tauwasserbildung ist damit ausgeschlossen.

SerienmiRig ohne Stolperfalle

Herkommliche Bodenschwellen sind dartber hinaus oft poten-
zielle, gefahrliche Stolperfallen — insbesondere fur Kleinkinder
und altere Menschen. Fur Rollstuhlfahrer werden sie leicht zu
einer unuberwindlichen Barriere. Die innovative Roto Patio Life
Komfort-Bodenschwelle mit ihrer flachen Laufschiene schafft
dagegen Stolperfallen aus dem Weg.

www.hollandhoutwerk.nl www.tifaoverbeek.nl

Schiebetiir aus europaischem Larchenholz
mit Roto Patio Life Beschlag und Komfort-Boden-
schwelle

= U-Wert 0,8 W/m?K (GroRe 3,5 x 2,45 m)

= Luftdichtigkeit Klasse A4 nach EN 12207

= Schlagregendichtigkeit 650 Pa nach EN 1027
= Einbruchhemmung Klasse 2 NEN 5096

= Ausgestattet mit dreifachem Sicherheitsglas
= Einfache Bedienung

T IreTt R POTSH s

| Raumhohe Schiebe-Turen, leicht
zu 6ffnen: Die Gaste des Hotels
genielRen den komfortablen Zugang
zu ihren Balkonen sowie lichtdurch-
flutete Zimmer
Foto: Hotel Jakarta, Amsterdam

| Barrierearm und hochdicht: eine Fensterttr mit

Roto Patio Life Schiebe-Beschlag und Komfort-Bodenschwelle
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Favorit jeder Fensterfertigung

Der neue V-Schlieldzapfen

B Tilt&Turn Konstruktiv weiterentwickelt,
verbindet der V-SchlieRzapfen die konzep-
tionellen Starken seines Vorgangers mit den
funktionalen Notwendigkeiten moderner
Fenster und wirtschaftlicher Fertigungs-
prozesse. Das Ergebnis: Ein Meister seiner
Klasse.

| Roto NX V-Schliefszapfen

Dass er sich einfach in jeden Produktionspro-
zess integrieren und auch vollautomatisiert ver-
arbeiten lasst, macht ihn zum wirtschaftlichen
Favoriten jeder modernen Fensterfertigung.
Und das selbstverstandlich fur alle Rahmen-
materialien sowie Fensterformen und -grofsen.

Im Gegensatz zu anderen marktublichen Lo-
sungen ist der neue V-Schliel3zapfen nicht als
Rollzapfen konzipiert. Seine bewusst geringe
Bewegung, seine flachige Fihrung und seine
grofflachige Auflage am Stulp gewahrleisten
bestmogliche Stabilitat, Dichtigkeit und Ein-
bruchhemmung.

Schnell montieren

Durch seine veranderte Hulsenform nimmt
der V-SchlieRzapfen bereits im Auslieferungs-
zustand und ohne zuséatzliche Verstellung
mehr Falzlufttoleranzen auf als marktibliche
Bauteile. Das unterstutzt den einfachen und
schnellen Einbau jedes Fensterelements
optimal.

Daruber hinaus kann sein Falzluftbereich durch
eine Hohenverstellung ausgeweitet werden.
Somit gleicht der V-SchlieRzapfen Fertigungs-
oder Einbautoleranzen aus und erleichtert das
prazise Einsetzen des Flugels in den Rahmen.
Der Vorteil: Auch bei schwierigen Einbausitua-
tionen ist die Montage der Bauelemente
schnell erledigt.

Standardwerkzeug nutzen

Zusatzlich unterstutzt wird diese Zeitein-
sparung durch Nutzung eines handelsUblichen
4 mm InnensechskantschlUssels far die Ein-
stellung — ein Standardwerkzeug jedes Fenster-
monteurs bei der Justierung vieler anderer Be-
schlagbauteile wie Ecklager oder Axerarm. Der
Innensechskantschlissel erganzt das bisherige
Sonderwerkzeug und wird auch zum Einstellen
des P- und E-SchlielRzapfens verwendet.

Exakt justieren

Das Feingewinde des V-SchlieRzapfens wurde
in seiner Steigung von vormals 0,8 mm auf
0,5 mm optimiert. So lassen sich Hohe und
Anpressdruck noch praziser einstellen.

E 7 Der neue V-SchlieRzapfen im Video
"

.: https://www.youtube.com/watch?v=rgViFnFHdbE
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AuRerdem verdeutlicht eine Markierung die
Position des Anpressdrucks bei der Verstellung
auf den ersten Blick. Hohe und Anpressdruck
werden gleichzeitig verstellt.

Dauerhaft dicht und sicher

Die geringe Bewegung des V-SchlieRzapfens
und seine robuste Bauweise sorgen flr einen
gleichmaRigen Anpressdruck: Der V-Schliel3-
zapfen lauft in das SicherheitsschlieRsttck ein.
Dabei wird der Flugel Uber die Dichtung gegen
den Blendrahmen gedrlckt und sorgt so fur
einen hohen und gleichmafRigen Anpressdruck.
Die Bandseite unterstutzt diesen Effekt, wo-
durch das Fenster selbst bei lang anhaltender
Windlast dauerhaft dicht geschlossen bleibt.
Energieverluste bestmoglich minimiert!

Zuverlassig erschwert wird jeder Einbruchver-
such gemald der Widerstandsklasse des Fens-
terelements, indem der V-Schliel3zapfen das
Sicherheitsschlief3stlck hintergreift. Dadurch
und dank seiner robusten Form wird bereits in
der Grundausstattung eines Fensters ein hohes
Mafd an Einbruchhemmung erzielt.

Langlebig stabil

Die groR¥flachige Auflage des V-Schlieldzapfens
am Stulp und seine exakte Flhrung bewirken
eine gleichméaRige Kraftverteilung und dadurch
weniger Verschleil’ des Bauteils.

Charakteristisch fur den V-SchlieRzapfen ist
die formschlUssige, stabile Verbindung seiner
Einzelbauteile: Hulse und Stufendorn sind

Uber das Feingewinde miteinander verbunden
und sogar miteinander vernietet. Der Schlief3-
zapfen selbst ist fest im Stulp beziehungsweise
in der Schubstange verbaut. Dadurch sitzt er
dauerhaft perfekt ohne zu wackeln in seiner
Position.

Korrosionsgeschiitzt

Seine einzigartige Oberflachenqualitat erhalt der
V-SchlieRzapfen durch das weiterentwickelte
Roto Sil Level 6 fur denkbar besten Korrosions-
schutz gemalfd Klasse 5 nach DIN EN 1670.

Die Eigenschaften Ubertreffen sogar die Norm-
anforderungen nach DIN EN 13126-8 und ver-
leihen der Bauteiloberflache enorme Harte und
Abriebfestigkeit.

Warum gerade das so wichtig ist? Dort, wo
Beschlagteile mechanisch belastet werden
oder miteinander vernietet sind, muss die
Widerstandskraft gegen Korrosion besonders
gesichert sein. Denn nur dann kann ein Be-
schlag als Ganzes dauerhaft hochsten An-
forderungen an den Korrosionsschutz gerecht
werden und die Risiken durch Korrosion fur
Fensterhersteller und Fensternutzer deutlich
senken.

Roto Sil Level 6

M optische Versiegelung
[ Chrom-VI-freie Passivierung

O mikrokristallin aufgebautes
Korrosionsschutzsystem

Grundmaterial: Stahl

| Roto Sil Level 6 zeichnet sich durch besonders
hohe Harte und Abriebfestigkeit aus und stellt so
den Korrosionsschutz auch in stark beanspruchten

Bereichen sicher.
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Kunzli Holz AG, Schweiz

Roto NX fur bestes Fensterdesign

B Holz Seit fast vierzig Jahren sind die
Kiinzli Holz AG und Roto in einer ,leben-
digen Partnerschaft” verbunden, so die
Beschreibung einer besonderen Beziehung
durch Beat Egloff, den Leiter Kiinzli Fens-
terbau. Auch mit Roto NX will sein Team
flihrend in Design und Qualitét bleiben.

Seit Jahren verkauft die Kinzli Holz AG aus-
schlielich Fenster mit einer Dreifachvergla-
sung. Die neue Roto NX Bandseite T mit ihrer
Tragfahigkeit von 150 kg im Standard sei des-
halb mehr als zeitgemal3, so Peter Graf, Projekt-
leiter Fensterbau. Gleichzeitig wirden immer
grofRere Flugelformate auch im Drehkipp-Seg-
ment nachgefragt. Dass Roto NX fur Flugel-
hohen bis 2.800 mm ohne zuséatzliche Bauteile
geeignet ist, entsprache also ebenso dem Be-
darf des Unternehmens. Graf ist deshalb Uber-
zeugt: ,Wer wie wir effizient und wirtschaftlich
gute Drehkipp-Fenster bauen will, kommt an
Roto NX kaum vorbei.” Das Programlmm biete
herausragend gutes Design und Innovationen,
mit denen technisch alle Trendthemen zu be-
dienen sind.

Roto NX Stulpfliigelgetriebe Plus

Sehr zufrieden sei das Kinzli Fensterbau-Team
zum Beispiel mit dem Roto NX Stulpfligel-
getriebe Plus. Dessen einteilige Schubstange
und der einheitliche Sitz der Schlief3stlcke im
Aktiv- und Passivflugel erleichterten die Mon-
tage, so Graf. Da das Getriebe in Offnungs-
stellung geliefert wird, sei die Befestigungs-
schraube sofort zuganglich.

,Dieses Getriebe ist eben-
so schnell abgelangt wie
montiert.”

Ein weiterer Pluspunkt aus Sicht des Spezia-
listen: Die Wippe fur die neue Niveauschalt-
sperre ist rechts/links verwendbar und bereits
vormontiert. ,,Da wir die Roto NX Niveauschalt-
sperre sehr gerne einsetzen, spart ein Detail
wie dieses messbar Zeit in unserer Fertigung.”

0

Zeit sparen — zum Beispiel mit EasyMix
,Fur mehr Effizienz und Kostensenkungen in
der Produktion, aber auch Einsparungen in der
Lagerhaltung sorgt das KSR-Getriebe mit dem
neuen EasyMix-System”, erganzt Egloff. Die
entkoppelte Lieferung von Stulp und Getriebe-
bzw. Schlosskasten ab Dornmalf3 25 reduziere
die Zahl der zu lagernden Bauteile.

,Die schraubenlose Klick-
Montage funktioniert
ausgezeichnet.”

Den Praxistext bei der Kiinzli Holz AG hatten
bisher alle Roto NX Bauteile mit Bravour bestan-
den, so der Leiter Fensterbau.

Roto NX Bandseite T

Horbar begeistert sind die beiden Holzfenster-
spezialisten von der Roto NX Bandseite T. ,Schon
nach der ersten Prasentation auf der Fensterbau
Frontale 2018 stand fur uns fest: Die neue Band-
seite ist optisch Uberragend. Wir stellen sofort
und gerne auch als erster Holzfensterhersteller
in der Schweiz um”, erinnert sich Egloff. Dabei
habe man auch in Kauf genommen, dass man
als Erstverwender mit seinem Partner die eine
oder andere ,Lernschleife” drehen muss.

Da sich die verantwortlichen Mitarbeiter von
Roto in der Schweiz aber bislang stets als abso-
lut zuverlassig erwiesen hatten, habe sich Kunzli
in der ersten Jahreshalfte 2019 gerne ,,auf die-
sen Weg"” gemacht. In enger Abstimmung auch
mit dem Software-Haus des Holzfensterbauers
wurden die Stammdaten zu Roto NX eingespielt
und an die Wansche des Erstverwenders an-
gepasst. Seit Anfang 2020 werden Drehkipp-
Fenster in der Produktion in Davos nur noch

mit Roto NX in der Oberflache Titan gefertigt.
Seither hat Egloff erfahren:

~Das Feedback unserer
anspruchsvollen Kund-
schaft ist absolut positiv.”

| Standort
der Kinzli Holz AG,
Davos

ol e i o o SRR L |

Oben: Die Vaillant-Arena in Davos. “.

Die Fenster im Giebelbereich
sind mit Roto NX ausgestattet.
Foto: Marques Achitekten AG
(Architektur), Ruedi Walti, Basel
(Fotograf)

Rechts: Stadthaus in Adliswil.
Die Drehkipp-Fenster sind mit

Roto NX ausgestattet.

Foto: Pfister Schiess Tropeano &
Partner Architekten AG (Archi-
tektur), Gahler und Partner AG
(Generalplanung), Nightnurse
Images GmbH (Visualisierung)

Umstellung mit Full-Service
Bestnoten gibt Egloff der Betreuung durch
Roto in der Schweiz und durch die Fachabtei-

lungen in Leinfelden wahrend der Umstellung.

.Die Firma Kinzli arbeitet seit fast vier Jahr-
zehnten mit Roto und ich darf sagen, dass
wir unseren Partner fordern”, fuhrt Egloff aus.
.Wir sind sehr ehrgeizig, was die Qualitat un-
serer Fenster und den Kundenservice angeht.
Also verlangen wir auch unseren Lieferanten
viel ab.” Aber wahrend der Umstellung auf
Roto NX habe sich erneut erwiesen, dass die
Partnerschaft mit Roto auch nach so langer
Zeit zukunftsfahig sei.

,Roto reagiert bei
allen Fragen schnell
und kompetent.”

Auf die Winsche des Holzfensterspezialisten
wurde selbstverstandlich und immer zuver-
lassig eingegangen. ,, AuRerdem sind unsere
Ansprechpartner bei Roto technisch extrem
versiert. Deshalb stehen wir mit ihnen gerne
in engem Austausch.”

| Beat Egloff,

Kinzli Holz AG,
Davos

Leiter Fensterbau,

P AN

Roto Portfolio bleibt fithrend
Insgesamt zieht Egloff eine positive Bilanz der
Umstellung auf Roto NX. Und er geht noch

weiter: , Das Portfolio von Roto erlaubt es uns,
auch in der Zukunft jeden Kundenwunsch zu
erflllen.” Seit der Einfihrung des Universal-
beschlags Roto Patio Alversa fur Parallel- und
Kippschiebe-Turen finde zum Beispiel auch die-
ser regelmafig Verwendung bei Kinzli. Rund
100 Schiebe-Anlagen fertige das Unternehmen
pro Jahr, ausgestattet mit der Variante Roto
Patio Alversa | PS und integrierter Spaltliftung.

.Kunzli Fensterdesign und
Roto Technik setzen zu-
sammen den Maf3stab.”

Davon ist Egloff Uberzeugt. Seit Jahren stehe
das Unternehmen, dem er seit 15 Jahren treu
ist, fir das AulRergewohnliche. ,Zu uns kom-
men Architekten und Bauherren, die bis ins
Detail sehr genaue Vorstellungen davon haben,
wie ihr Fenster aussehen soll. Und wir unter-
nehmen alles, um jeden noch so aulderge-
wohnlichen Wunsch zu erfullen.” Dass bei aller
Individualitat im Design die Technik stimmen
musse, stehe dabei aulRer Frage. ,Aber da sind
wir dank Roto noch nie an Grenzen gestofRen.”
www.kuenzli-davos.ch

| Peter Graf, Projekt-
leiter Fensterbau,
Kinzli Holz AG,
Davos
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| Im Moskauer Wohnhaus , Liebe und Tauben” sorgen 580 Drehkipp-Fenster

des Fensterspezialisten Schtandart fur Licht und Luft im Innenraum.

| Fur das Moskauer Wohnhochhaus ,,Hauptstadtherz” lieferte Schtandart
776 Drehkipp-Fenster.

Schtandart, Russland

Durchstarten mit Roto NX

B Kunststoff ,Roto ist einer unserer wichtigsten Partner
bei der taglichen Arbeit, ebenso wie fiir die Gestaltung
der Zukunft”, erklart Direktor Evgeny Kotov vom russi-
schen Fensterhersteller Schtandart. Beide Unternehmen
seien sich in der Zielsetzung einig: dauerhaft beste Quali-
tat in gutem Design.

Das Beschlagprogramm Roto NX werde diesem Anspruch nach
seiner Einschatzung mehr als gerecht. , Tatsachlich ist es das
.erneut pragende Drehkipp-Beschlagprogramm’ im Markt. Hier
hat Roto uns nicht zu viel versprochen.” Seit 2015 wurden Dreh-
kipp-Fenster von Schtandart mit Roto NT ausgestattet. Auf der
Fensterbau Frontale 2018 lernte der Unternehmer dann Roto NX
erstmals kennen.

Auftakt auf der Fensterbau Frontale

,Wir haben uns damals viel Zeit genommen, um die einzelnen
Bauteile auf dem Roto Messestand genau in Augenschein zu
nehmen”, erinnert sich Kotov. Gleich nach der Messe begannen
bei Schtandart die Uberlegungen, wann und wie die eigenen
Kunden Uber die Starken von Roto NX informiert und eine Um-
stellung der Produktion auf die neue Bandseite P starten sollte.
Als es dann im Juli 2019 so weit war, konnte zugig und pro-
blemlos umgestellt werden, denn, so Kotov:

~Unser Beschlaghandler TBM,
Roto und Schtandart erganzen
sich partnerschaftlich perfekt.”

Seitdem stieg die Nachfrage nach Schtandart Fenstern mit Roto
NX stetig. Kotov ist deshalb optimistisch: , 2020 konnte trotz der
starken Corona-bedingten Einschrankungen ein respektables
Jahr fur Schtandart werden, denn unsere Uber 800 Partner im
Handel sind begeistert von den Fenstern und Ausfuhrungen,
die wir durch den Einsatz dieses Beschlags anbieten konnen.”
Vor allem die Flexibilitat bei den Formaten, der Verglasung und
dem dadurch haufig hoheren Flugelgewicht, das die Bandseite
P 130 standardmalig tragt, wissten diese

zu schatzen.

MafRstab neu gesetzt

Etwa 280.000 Dreh- und Drehkipp-Fenster produzierte und
verkaufte Schtandart 2019. Dabei setzten Qualitat und Design
der Roto NX Bandseite P 130 den Malstab im russischen Markt
neu. Da das Unternehmen selbst Isolierglaser fertigt, spielt in

7 Wirtschaftlich, sicher,
komfortabel, designorientiert:
Roto NX im Uberblick

=

www.roto-nx.roto-frank.com/

der Vermarktung der Fenster auch das Thema Energieeffizienz
eine wichtige Rolle. ,Der Anteil der verkauften Fenster mit Drei-
fachverglasung Uberwiegt bei uns deutlich”, berichtet Kotov,
,deshalb ist es zum Beispiel fur uns von Wert, dass die Band-
seite P sowohl fur das Fligelgewicht 130 kg als auch fur 150 kg
verfugbar ist.”

Die Zeitersparnis in der Produktion, die Roto NX moglich ge-
macht habe, passe generell gut zu den Expansionsplanen von
Schtandart, erklart Kotov weiter. , Dieses Beschlagprogramm
garantiert schnelles Arbeiten und minimiert Fehlerquellen in der
Fertigung und beim Einbau. Das ist wichtig fur ein Unterneh-
men, das wachsen will.” Auch dass durch die reduzierte Teile-
vielfalt Lagerplatz und Aufwand in der Produktionslogistik ge-
spart werden, weild der Fachmann zu schatzen:

~Wirtschaftlich fertigen - Roto NX
eroffnet neue Chancen.”

Zusatzlich sei der Aufwand fur die Stammdatenpflege dank
der reduzierten Teilevielfalt geringer, sagt Kotov. ,,Das mag ein
Detail sein, aber wir konnen messen, dass sich auch dieser
Effekt fir uns bezahlt macht.”

Uberzeugen mit Roto NX

Roto NX habe einen wertvollen Beitrag zur Positionierung des
Unternehmens Schtandart im russischen Fenstermarkt ge-
leistet. ,,Das bestarkt uns darin, mit Roto den absolut richtigen
Partner an unserer Seite zu haben”, unterstreicht Kotov. Merk-
male wie die integrierte Spaltliftung, das attraktive Design

von Axer- und Ecklager, aber auch die neue Oberflache Roto Sil
Level 6 seien wichtig fur die Differenzierung von Schtandart

in der Wahrnehmung der Kunden.

.Roto NX und die Marke Roto als Ganzes passen zu den Zielen
unseres Unternehmens”, fasst Kotov zusammen, ,,denn unsere
Partner im Handel verlassen sich darauf, dass sie von uns
Fenster bekommen, die fuhrend sind in Funktion und Qualitat.
Und wir verlassen uns darauf, dass unser Beschlaghandler

TBM und Roto jeden denkbaren Beitrag leisten, um uns tech-
nisch und logistisch perfekt zu unterstutzen. Bisher haben uns
beide nicht enttauscht.” www.schtandart.com

| Evgeny Kotov,
Direktor,
Fensterfabrik Schtandart

| Das Moskauer Wohnhochhaus ,Picasso” beherbergt 393 Wohnungen. 2.875 Drehkipp-Fenster stammen aus der Schtandart-Produktion.

———— —— .
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| Aluminium-Bauelemente auf Maf aus heimischer Fertigung fur individuelle Gebaudeplanungen

Foto: Aluminium Industries, Victoria

Fenestration Solution Australia
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| Wachstumssegment: hochwertige Kunststofffenster mit européischen Offnungsarten

Foto: Energy Efficient Windows

Starkung der australischen Fensterproduktion

B Beschlaghandel ,,Ich glaube, dass nach den Natur-
katastrophen dieses Jahres Fensterhersteller in unserem
Land zukiinftig mit anderen Augen gesehen werden”,
sagt Shane McDuff, Geschaftsfiihrer des Unternehmens
Fenestration Solution Australia (FSA) in Melbourne.

Seit Jahren versorgt FSA australische Fensterhersteller mit
Komponenten. Diesen gelang es in der Vergangenheit vor allem
durch zwei Strategien, sich gegen die preisaggressive Konkur-
renz aus China zu behaupten: Einige Produzenten konzentrierten
sich darauf, mit traditionellen, einfachen Holzfenstern und einem
gunstigen Preis zu Uberzeugen. Andere entwickelten sich kon-
tinuierlich zu Experten fur hochwertige Aluminium- und Kunst-
stofffenster auf Mal3, die fur individuell geplante Gebaude be-
notigt werden. ,,Das Gros der Standard-Kunststofffenster, die
im australischen Wohnungsbau verarbeitet werden, kam bisher
montagefertig aus China”, erklart McDuff diesen Umstand.

Schmerzhafte Einsichten

Das Jahr 2020 hielt fur die australische Bauwirtschaft dann

aber gleich mehrere unangenehme Erkenntnisse bereit: 1. Die
im Land weit verbreiteten, sehr einfachen Holzfenster werden
bei einem Brand vollstandig zerstort. 2. Um nach einem Haus-
brand auf die gegen neuerliche Brande mehr Sicherheit bieten-
den PVC- oder Aluminiumfenster umsteigen zu konnen, die dem
Bush-Fire-Standard entsprechen, erhalten Hausbesitzer nach
einem Brand einen viel zu geringen Schadensersatz von ihren
Gebéaudeversicherern. Also mussen sie ihre eigenen Ersparnisse
einsetzen. 3. Die hochgradige Abhangigkeit von der chinesi-
schen Vorproduktion vieler Bauelemente und -konstruktionen
kann australische Bauprojekte in Krisen wie der Corona-Pande-
mie sehr schnell zum Erliegen bringen. Fur McDuff ist deshalb
klar:

= | | ’ | L e
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| Das 2008 gegrundete Unternehmen arbeitet seit 2011 mit Roto zusammen

und beliefert Fensterhersteller in ganz Australien sowie Neuseeland.

,Australien muss sich wieder
auf die eigenen leistungsfahigen
Bauelementeproduzenten kon-
zentrieren.”

Lieferzeiten von mehreren Monaten fur Fenster, die nach den
Buschbranden fur den Wiederaufbau der Hauser dringend be-
notigt werden, seien inakzeptabel, da viele Familien noch immer
ohne Hauser seien. Dieses Problem resultiere aus den zu ge-
ringen Produktionskapazitaten im Land und der Tatsache, dass
die chinesischen Hersteller ihre Produktion kurze Zeit nach den
Branden wegen der Corona-Pandemie einstellen mussten. Auch
der Ruckstand im Wohnungsbau, der im ersten Quartal 2020
durch den Ausfall des Imports von Fenstern entstanden sei,
konne kaum mehr aufgeholt werden, so die Einschatzung von
McDuff.

Mehr Nachfrage bei australischen Herstellern

Dass private und gewerbliche Bauherren auf Erfahrungen wie
diese reagieren, bestatigen inzwischen immer mehr Fenster-
hersteller und Kunden von FSA. lhre Auftragsbucher fullten
sich von Monat zu Monat, weil zahlungskraftige Australier
nun vermehrt auf leistungsfahigere Aluminium- und Kunst-
stofffenster aus nationaler Produktion zurtckgreifen wollen.
McDuff ist Uberzeugt:

,,Mehr Hausbesitzer als friiher
wollen heute Fenster von hoher
Qualitat.”

Davon profitiert auch FSA. Denn als Beschlaghandler hat sich
das Unternehmen schon vor Jahren auf die Beschaffung und
Bereitstellung hochwertiger Komponenten fur Fenster und
Turen verlegt. Sie stammen im Wesentlichen von europaischen
Herstellern. ,,Roto ist einer unserer wichtigsten Partner”, be-
richtet McDuff, ,vor allem fur den Aluminiumfensterbau.” An-
gesichts der Tatsache, dass die Herstellung von Holzfenstern
aufgrund staatlicher Vorschriften zum Holzeinschlag immer
teurer und schwieriger werde, sei es durchaus moglich, dass
sich auch australische Hausbesitzer in Zukunft fir hochwertige
Kunststofffenster mit europaischen Offnungsarten entscheiden.
.Profilsysteme und Beschlage aus Europa werden dann mehr
denn je gefragt sein.”

Vielversprechender Start

mit Roto Patio Inowa

Auf grofdes Interesse bei den Herstellern im Land stofzen zum
Beispiel bereits Systeme mit Beschlagen wie Roto Patio Inowa,
deren Bedienkomfort und Dichtigkeit den in Australien bisher
bekannten Standard bei Weitem Ubertreffen.

,FSA ist in diesem Jahr als
Botschafter solcher Innovationen
wie Roto Patio Inowa gefragt.”

Vor allem in den Grof3stadten und Ballungsraumen steige das
Interesse an Warme- und Schallschutzfenstern nach europa-
ischem Standard stetig. Aktuell werden diese noch meist

mit Aluminiumprofilen realisiert, die in Australien hergestellt
werden. Aber auch die bekannten europaischen Systemhauser
far Kunststoffprofile finden immer mehr Beachtung.

Bisher kamen Schiebe-Systeme aus Kunststoff mit Roto Patio
Inowa vor allem aus China. Die geprufte Taifun-Sicherheit der
Schiebe-Systeme finde groflRe Beachtung und werde beim Ver-
kauf hochwertiger Appartements aktiv beworben, so McDuff.
.Der Komfort, der mit Roto Patio Inowa Einzug halt, Uberzeugt
aber auch immer mehr Familien, die ein Einfamilienhaus bauen
wollen. Und da diese eine besonders attraktive Zielgruppe flr
unsere Kunden sind, unterstttzen wir aktiv die EinfUhrung des
smarten Schiebe-Beschlags fur hochdichte Schiebe-Systeme.”

Umfassende Lagerhaltung in Melbourne

Roto Produkte bezieht FSA sowohl aus Leinfelden als auch aus
Singapur. Der Lagerbestand ist hoch, denn die Lieferzeiten sind
mit funf bis sechs Wochen doch betrachtlich. ,,Aber die Nach-
frage ist stetig, wir gehen also auch mit einem hohen Bestand
kein allzu hohes wirtschaftliches Risiko ein”, ordnet McDuff die-
sen Umstand 6konomisch ein. ,Sowohl die Hersteller als auch
die Handler, die sich einmal fur die Arbeit mit ,europaischen
Fenstern’ entschieden haben, bleiben diesem Marktsegment
und FSA treu. Gemeinsam gestalten und entwickeln wir mit ih-
nen und guten Partnern wie Roto den Markt. Fir mehr Qualitat
und zufriedene Hausbesitzer.”

FSA rechnet also mit einer weiter steigenden Nachfrage? ,Ganz
sicher”, nickt McDuff. ,,Aber wir zielen nicht auf sprunghaftes,
sondern auf organisches Wachstum. Unsere Stammkunden fih-
len sich FSA wegen der guten Produkte, aber auch wegen des
aufliergewohnlich umfassenden Services verbunden. Und der soll
unser Markenzeichen bleiben, was voraussetzt, dass mit dem
Umsatz auch die Planungskapazitaten des Teams Schritt halten.”
www.fsa-aus.com.au

| Shane McDuff, Geschéftsfuhrer,
Fenestration Solution Australia

/7" zuruck zum Inhalt |11



Roto Inside | 08.2020

Gardengate S.A., Portugal

Wachstumsplane mit Roto Door

B Door Wie wird man planmaRig einer
der fiinf groRten Hersteller von Toren und
Tiiren aus Aluminium in Portugal? , Mit
guten Ildeen und professionellen Partnern”,
sagt Daniel Costa. Er ist seit der Griindung
Geschaftsfiihrer der Gardengate S.A.

Anfang 2007 grtndete die Porta XXI Group, ein
bekanntes Unternehmen der portugiesischen
Zulieferindustrie, in Braga nahe Porto mit der
Gardengate S.A. eine eigene Produktion fur
Bauelemente aus Aluminium und Holz. Costa
erhielt den Auftrag, das Unternehmen zu einem
geschatzten Lieferanten von Handlern in Euro-
pa und Nordafrika zu entwickeln. Offenkundig
verstand er genau, was damit gemeintist. Denn
inzwischen produziert sein Team auf einer
Flache von 20.000 m? fir Abnehmer in Bel-
gien, Deutschland, Frankreich und den Nieder-
landen sowie — auRerhalb der Europaischen
Union — fir Kunden in Algerien, GrofSbritannien,
Mauretanien und mittlerweile auch Kolumbien.
Mit fast 400 Mitarbeitern ist Gardengate der
grofte Arbeitgeber im Industriepark von
Adaufe. Klares Ziel im Jahr 2020: die Weiter-
entwicklung von Gardengate zu einem der
funf fihrenden Hersteller von Turen und Toren
aus Aluminium in Portugal.

Bewadhrt: Roto Door

Ein geschatzter Partner an der Seite von
Gardengate ist Roto. ,Wir kaufen dort Tur-
bander und -schlosser’, berichtet Costa, ,,und
haben unseren Kunden so ziemlich alle Inno-
vationen des Roto Door Programms der letzten
Jahre zuganglich gemacht.” Das Produktpro-
gramm umfasst mechanische, mechanisch-
automatische und elektromechanische Mehr-
fachverriegelungen fir zylinder- und drucker-
betéatigte Turen. Egal ob Roto Safe H|Fasteo,
Roto Safe E|Eneo CC, Roto Safe C|Tandeo
oder Roto Safe C|C600 - stets habe Roto
durch individuelle Anpassungen und viel
Service die Einfuhrung in der Produktion
unterstutzt.

Die Belieferung durch Roto sei extrem fein ge-
taktet, deshalb gelangten die meisten Bander
und Schlosser direkt von der Anlieferungs-
rampe an die Fertigungslinie des portugie-
sischen Turenprofis. Gardengate sei ein
modernes Unternehmen mit einem hohen
Automatisierungsgrad, betont Costa und lobt:

»Roto richtet Produkt-
anpassung und Logistik
optimal auf unsere Be-
durfnisse aus.”

Premium: Haustiiren mit Roto Solid C

Seit EinfUhrung des verdeckt liegenden Tur-
bands Roto Solid C im vergangenen Jahr
arbeitet Gardengate daran, das Segment der
besonders hochwertigen Hausturen in moder-
nem Design auszubauen. Mit seiner Tragkraft
bis 140 kg ermogliche dieses korrosionsbestan-
dige Turband die Herstellung besonders lang-
lebiger und grofier, schwerer Haustlren der
Widerstandsklasse RC2. ,,Das passt perfekt
zu unseren Planen’, so Costa.

| Mit Roto Solid C arbeitet Gardengate
seit September 2019.

www.roto-frank.com/nc/de/hauseingangs-wohnungstueren

Insgesamt rund 20.000 Hausturen verkaufte
Gardengate 2019. Stetig wachsend sei da-
bei das Premiumsegment mit verdeckter Be-

schlagtechnik, so die Beobachtung von Costa.

Sein Urteil Uber den jungsten Neuzugang im

Roto Door Sortiment fallt entsprechend positiv

aus:

,Das Turband Roto Solid C

ist eine Innovation,
die genau den Bedarf
des Marktes trifft.”

Mit all seinen Starken und Vorzugen helfe das
verdeckt liegende Turband Gardengate dabei,
wartungsarme Produkte von hoher Qualitat
und Zuverlassigkeit zu fertigen. Aus Sicht des
erfahrenen Managers ist das die beste Grund-
lage fur anhaltenden Erfolg. ,,Das Ziel, das wir
mit einigen unserer besten Kunden verfolgen,
ist klar: In drei Jahren sollen mindestens
1.000 Turen pro Jahr aus dem Premiumseg-
ment verkauft werden.” Ob dieses Wachstum
kontinuierlich oder sprunghaft realisiert wird,
sei dabei kein kritischer Faktor. ,Wir sind in
der Lage, sehr schnell unsere Kapazitaten

an eine starke Nachfrage anzupassen. Roto
ebenso.”

Uberzeugend: Zuverlissigkeit, Service,
Innovationskraft
Es spricht also viel fur die Fortfuhrung einer
engen Zusammenarbeit mit Roto? ,,Unbe-
dingt.” Costa nickt. ,Wir bauen auf die hohe
Zuverlassigkeit von Roto, profitieren vom
umfassenden Service im Bereich Logistik und
nicht zuletzt von der hohen Innovationskraft
unseres Partners. Gerade, wenn man Neues
wagt und auf Wachstum setzt, sind das wert-
volle Eigenschaften.”
www.gardengate.com.pt

| Daniel Costa,
Geschaftsflihrer
Gardengate S.A.

| Hochwertige Aluminiumhaustlren aus Portugal:
Gardengate setzt seit Jahren auf Roto.
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