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Systemlosungen im Unternehmensverbund: Roto & Deventer

Beschlag und Dichtung optimal aufeinander abgestimmt

B Zubehor | Aluminium | Holz Das Bau-
element der Zukunft leistet viel, die Tech-
nik bleibt dabei fast unsichtbar. So er-
warten es die meisten Hersteller — und
das weltweit. Die Roto Gruppe setzt

auf vernetztes Arbeiten, um Hersteller

in ihrem Innovationsprozess zu starken.

Raumhoch mit schweren Flugeln, maximale
Transparenz dank schlanker Profile, hochdicht
und das unabhéngig von der Offnungsart. Wer
ein Bauelement mit solchen Merkmalen sucht,
der verlangt — ohne es zu wissen — nach einem
Produkt, in dem drei Komponenten optimal
mit dem Profilsystem harmonieren: Beschlag,
Dichtprofil, Verglasungstechnik. Ohne den
richtigen Mix dieser Bauteile kann ein Fenster
oder eine Schiebeanlage nicht sicher und
komfortabel sein. Trotzdem wird die Be-
deutung einer feinen Abstimmung aller Kom-
ponenten noch immer unterschatzt.

Die von Deventer maRgeschneiderte Dichtung zum
System Roto Patio Inowa sorgt fur Bedienkomfort.

Die perfekte Dichtung

zum Roto Patio Inowa

Das beste Beispiel fur den Mehrwert einer
gelungenen Abstimmung liefert das Schiebe-
system Patio Inowa mit seiner innovativen
SchlieBbewegung quer zum Rahmen und um-
laufender TPE-Dichtung. ,, Aluminium- oder
Holzfensterhersteller, die mit Patio Inowa fer-
tigen, arbeiten mit einem innerhalb der Roto
Gruppe optimal abgestimmten Zubehorpaket”,
beschreibt Jurgen Daub einen Mehrwert des
smarten Systems. Er verantwortet Forschung,
Entwicklung, Anwendungstechnik und Pro-
duktmanagement der Deventer GmbH.
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Hochdicht: Schiebeanlage aus Holz mit Roto Patio Inowa und TPE-Dichtung von Deventer

. Die Roto Gruppe ist der einzige Beschlagher-
steller mit eigener Expertise bei Dichtprofilen
und Verglasungstechnik.” Deshalb sei ihr auch
moglich, das Inowa System innerhalb kurzer
Zeit an ein spezielles Profil aus Aluminium oder
Holz anzupassen. Kein Systemhaus oder Fens-
terhersteller musse sich selbst mit Detailfragen
wie der optimalen Auslegung der Dichtung
passend zur Bewegungsgeometrie des Be-
schlags kimmern. Diese ,Hausaufgabe”
werde innerhalb der Roto Gruppe erledigt.

»Mit Roto zu sprechen,
spart Zeit und fiihrt
auf kurzem Weg zu
einem erstklassigen
Komponenten-Mix.”

Von Anfang an dabei

Bei der Entwicklung der Grundversion des
Patio Inowa sei Deventer frih involviert gewe-
sen, so Daub. ,,Unsere Aufgabe bestand darin,
eine Dichtung fur ein System auszulegen, bei
dem der Fligel wahrend des Schiebens um

8 mm vom festen Segment parallel abgestellt
wird.” Eine tolle Sache sei dieser grof3e Ab-
stand, denn er stelle sicher, dass die Dichtung
beim Offnen nicht am Mittelbruch schleifen
kann. ,Zusatzlich hatten wir Raum fur eine

volumenstarke Dichtung, die beim SchlieRen
des Flugels ein sehr weiches Gefuhl vermit-
telt.” Der Nutzer bendtige wenig Kraft, um
den Flugel zu schlielen. ,Gleichzeitig gelang
es uns, die Dichtung so auszulegen, dass eine
Patio Inowa Anlage auch bei geringem War-
tungsumfang auf Jahrzehnte hochdicht bleibt.”

Noch wahrend der Beschlag entwickelt wurde,
konnten die Konstrukteure von Deventer an der
optimalen Geometrie des Dichtprofils arbeiten.
Sie nutzten die Zeit, um dieses nicht zuletzt
besonders montagefreundlich auszulegen.
.Welcher Platz fur die Dichtung zur Verfigung
steht, ergibt sich bei jedem Fenster und jeder
Fenstertur aus dem Bewegungsablauf des
Flugels zum Rahmen”, erklart Daub. Dicht-
profile mussten sowohl auf die Platz-
verhaltnisse als auch auf zu erwartende Tole-
ranzen und Bewegungsablaufe abgestimmt
sein, die durch die Konstruktion des Elements
und den Beschlag vorgegeben sind. ,,Deshalb
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Seit dem 1. Januar 2016 gehort mit
Deventer ein Spezialist fur Dichtprofile
aus Thermoplastischen Elastomeren
(TPE) zur Roto Gruppe. Das Unternehmen
unterhalt Produktionsstandorte am
Grundungssitz in Berlin, in den Nieder-
landen, in Polen und Russland. Alle
Produkte von Deventer sind gepruft,
sodass belastbare Aussagen zur Luft-
und Schlagregendichtigkeit eines Fens-
ters sowie zum Langen- und Schnitt-
verhalten der Dichtung getroffen werden
konnen.

ist es sinnvoll, wenn der Konstrukteur der
Dichtung fruh in den Innovationsprozess ein-
gebunden wird.”

Dichtung beeinflusst Bedienerlebnis
MaRgeblich fur die Entwicklung eines Dicht-
profils seien dartber hinaus Vorgaben des
Fenster- oder Turenherstellers, durch welche
Eigenschaften sich ein Bauelement auszeich-
nen soll. ,Die Dichtung beeinflusst unmittel-
bar das Erleben des Konsumenten. Wir konnen
darlber entscheiden, ob er die Bewegung des
Griffhebels als eher weich und geschmeidig
oder als kraftig und fest empfindet.”

TPE-Werkstoffe lassen sich mit sich selbst,
aber auch mit anderen Polymeren ver-
schweifden. Durch ihre fast unbegrenzten
Compoundier-Alternativen konnen Deventer
Dichtungen fur unterschiedliche Verwen-
dungszwecke regelrecht ,maRgeschneidert”
werden. Daub betont deshalb: ,Unabhangig
von den technischen Anforderungen an die
Dichtung sollte uns ein Bauelementehersteller
immer sagen, fur welches Bedienerlebnis wir
sorgen sollen. Dann schaffen wir das perfekte
Profil fur sein System.”

Jirgen Daub,

Leiter Anwendungs-
technik,

Forschung und
Entwicklung,
Deventer GmbH

/7 Deventer - Dichtprofile fiir Fenster und Tiiren
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Nachgefragt

Ein Gesprach mit dem Vorsitzenden
der Geschaftsfihrung der Roto Frank
Fenster- und Tlrtechnologie GmbH,

Marcus Sander

Roto Inside: Herr Sander, wahrend des Fachpressetags

im November prasentierten Sie eine fiir die Roto Fenster-
und Tiirtechnologie gute Prognose fiir das laufende Jahr.
Und das trotz der fortgesetzten Corona-Situation und
des Rohstoffmangels?

Marcus Sander: Sie haben recht. Beide sehr herausfordernden
Aspekte pragten das Jahr. Trotzdem erwarten wir fur 2021 ein
Unternehmensergebnis Uber Plan. Begrindet ist das Ergebnis
unter anderem im global gewachsenen Fenster- und Turen-
markt und im gewachsenen europaischen Bauvolumen. Allein
in Deutschland stiegen die Baugenehmigungen erfreulich stark
an. Renovierungen nahmen in allen unseren Geschaftsregionen
zu. Weltweit konnten wir Marktanteile hinzugewinnen.

Roto Inside: Also Wachstum durch erhohte Markt-
nachfrage und Kundenorientierung.

Marcus Sander: So ist es. Eine entscheidende Rolle spielt aber
auch die Kompatibilitat unserer Beschlagsysteme. Wir machen
es fur Hersteller attraktiv, sich flr uns zu entscheiden. Denn

das bedeutet fur unsere Kunden, teilereduziert zu fertigen,
Endanwenderbedarfe optimal zu bedienen und punktlich be-
liefert zu werden — und das global! Deshalb konnten wir in den
zurtckliegenden Monaten weltweit auch Neukunden dazuge-
winnen. Unsere Zuverlassigkeit nicht nur in Bezug auf die Liefer-
performance wird im Markt eindeutig honoriert.

Roto Inside: Wie sind Sie mit der Rohstoffknappheit

umgegangen? Viele Bauzulieferer hatten damit zu
kampfen.

Beschlagtechnologie neu erleben

Marcus Sander: Vor allem im zweiten Halbjahr haben wir
uns verstarkt im Spannungsfeld von Materialverfligbarkeit und
Kundenanforderungen bewegt. Hier kamen uns einmal mehr
unsere weltweit vernetzte Produktionsstruktur und die recht-
zeitige Bevorratung von Rohmaterialien zugute. Dank mehrstu-
figer Bevorratung konnen wir spontane Bedarfsschwankungen
vergleichsweise gut auffangen, obwohl sich auf der Material-
zulieferseite fur uns einige Herausforderungen gestellt haben.

Unser Produktionsmodell folgt den Lean-Prinzipien. Es ge-
wabhrleistet grofstmogliche Flexibilitat, sodass wir Maschinen-
und Personalkapazitaten bedarfsgerecht anpassen konnen. In
Europa umfasst unser FTT-Produktionsnetzwerk acht Standorte.
Hinzu kommen Werke in Nord- und Stdamerika, in Russland
sowie in China. Dadurch konnen wir dort fertigen, wo die Ware
benotigt wird.

Roto Inside: Bereits in den zuriickliegenden Ausgaben
haben Sie verschiedene Investitionen geschildert.
Werden Sie weiterhin investieren?

Marcus Sander: Ja. \Wachstum braucht Investition, in diesem
Jahr noch starker als geplant in Produktions- und Logistik-
kapazitaten. Wir haben damit flexibel auf den durch die Neu-
kundengewinnung angestiegenen Bedarf reagiert. Investition
in Kapazitaten bedeutet ganz klar auch eine Investition in un-
sere Kunden und belegt agiles Handeln.

Roto Inside: Lean und agil also gleich erfolgreich. Wie
wandeln Sie lhren Erfolg fiir lhre Kunden konkret um?

Marcus Sander: Ausreichend Kapazitaten vorzuhalten und
agil zu reagieren, ist das eine. Um Mehrwert fur Fenster- und
TUrenhersteller zu schaffen, missen wir uns permanent mit ih-
nen Uber ihre Bedarfe und Ziele austauschen. Das bedeutet, die
Zeichen der Zeit zu kennen, unsere Kundenkommunikation zu
optimieren und gezielt in weitere Produktinnovationen zu inves-
tieren. Damit meine ich aber nicht nur Baubeschlagprodukte.
Wir mussen auch in Richtung neuer Geschaftsmodelle denken.

Roto Inside: Mit ,Zeichen der Zeit’' verweisen Sie
vermutlich auf die Digitalisierung.

Marcus Sander: Richtig. Denn digitale Kanéle und Losungen
andern und erweitern das Verstandnis dartber, was Kunden-
nutzen bedeutet und welche Kriterien fur unsere Kunden aus-
schlaggebend sind. Fur uns ist Digitalisierung ein Werkzeug, um
in unseren Prozessen schneller, transparenter und fokussierter

Roto 3D-Druck macht Kunden schneller

B Unternehmen Bauelementehersteller

zu sein. Bereits in den zurlckliegenden Jahren haben wir an un-
serem E-Business-Framework gearbeitet und werden dieses noch
weiter ausbauen. Denn das sichert unsere Zukunftsfahigkeit.

Roto Inside: Bitte nennen Sie konkrete Beispiele.

Marcus Sander: In der Produktion sind das zum Beispiel der
3D-Druck, die Maschinendatenanalyse, fahrerlose Transport-
systeme in- und outdoor, kollaborative Roboter, ein drohnen-
basiertes autonomes System zur Lagerkontrolle. Im Bereich
der Produktinnovation senken virtualisierte Produkttests die
Entwicklungszeiten ganz entscheidend. Auf der Grundlage von
SAP integrieren wir unsere weltweiten Unternehmensstamm-
daten vollstandig. Diese konsolidierten Daten bilden eine ein-
heitliche und ganzheitliche Informationsquelle und sind der
Schlussel fur die digitale Kommunikation.

Mit Roto Con Orders kdnnen unsere Kunden Beschlaggarnituren
24/7 in jeder technisch zugelassenen Konfiguration selbst zu-
sammenstellen. In jeder Offnungsart, in jedem Rahmenmaterial,
in 17 Sprachen, dezentral und mobil. Wir binden Roto Con Orders
an SAP und an Handler-Webseiten an. Fur den weltweiten Zu-
griff auf mallgeschneiderte Inhalte und Funktionalitaten arbeiten
wir aktuell an einem personalisierten Kundenportal. Es bietet
unseren Kunden neben maximaler Flexibilitat auch eine hohere
Transparenz und Effizienz in der taglichen Zusammenarbeit.
Nicht vergessen mochte ich unsere Roto City als digitale
Kommunikationsplattform fur die Produktberatung und den
gemeinsamen Austausch.

Roto Inside: Sie haben lhre Teilnahme an der ,,Fensterbau
Frontale” angekiindigt. Was erwartet lhre Gaste?

Marcus Sander: Neben Produktneuerungen in unseren Seg-
menten Sliding und Door vor allem viel Raum fur den person-
lichen Austausch. Wir haben unser Konzept der Roto City auf
unseren Messestand Ubertragen. Lassen Sie sich Uberraschen!

Ich mochte mich an dieser Stelle, auch im Namen unserer Mit-
arbeitenden weltweit, sehr herzlich bei allen Kunden und Markt-
partnern fur das in diesem Jahr gemeinsam Geleistete bedanken.
Unsere Kunden haben sich erfolgreich behauptet. Wir sind

sehr dankbar, sie auf diesem Weg begleiten und unterstitzen

zu durfen.

Bitte bleiben Sie alle weiterhin gesund. Ich winsche lhnen eine
erholsame Zeit zwischen den Jahren und einen glicklichen Start
in das neue Jahr.

profitieren ab sofort von einer deutlich ver-
kiirzten Zeitspanne ,,Time to Market” fiir
einzelne Bauteile. Im 3D-Druckverfahren
stellt Roto kleinst- und kleinserienreife
Komponenten sowie priifbare Prototypen
schnell, zuverladssig und flexibel bereit.

Das mogliche Produktionsspektrum umfasst
auRerdem Lehren, Muster- und Ersatzteile. Die
mechanischen Eigenschaften der aus 3D-Daten
generierten Kunststoff-Bauteile sind mit denen
von Spritzguss vergleichbar. So lassen sich
3D-gedruckte Prototypen durch ihre nachge-
wiesenen Festigkeiten beispielsweise auch fur
Prafungen in Musterfenstern einsetzen.

Stahl-Rahmenschliel3teil
mit 3D-gedruckter
Kunststoffunterlage fur
die Anwendung in einem
RC 3-fahigen Fenster

2|

Roto setzt auf die Multi Jet Fusion-Technologie
von HP. Im Unterschied zur SLS-Alternative
nutzt dieses pulverbasierte Druckverfahren
keine Laser fur den Schmelzvorgang, son-

dern eine Infrarotlampe. Sie verschmilzt das

Pulvermaterial schichtweise. Die eingesetzten

warmeabsorbierenden Flussigkeiten — soge-
nannte Fusing Agents — verschmelzen dabei
aber nur bestimmte Bereiche des Pulverbetts.
Auf diese Weise werden scharfe Konturen
und eine hohe Mafigenauigkeit der gedruckten
Bauteile erzeugt. Im Ergebnis des mehrstu-
figen Druckprozesses entsteht ein fertiges
Bauteil beziehungsweise Funktionselement
oder sogar eine komplette funktionsfahige
Baugruppe.

In der Praxis bewahrt

Seine Praxiseignung bewies ein Roto 3D-Bauteil
unter anderem bereits in England: Zur Ausstat-
tung des Alexandra Hospital in Redditch in der
Grafschaft Worcestershire gehoren 1.000 Kipp-
Fenster. Gefertigt wurden sie unter Verwendung
eines Profilsystems von Hydro Building Systems
durch 3D Aluminium, Oxfordshire. Um den
gewdulnschten Liefertermin einzuhalten, druckte
Roto die bendtigte Menge an Kunststoffunter-
lagen fur die Rahmen-Mittelschlief3er im
Leinfeldener Produktionswerk ,just in time”.

Prozessleiter Sebastian Schonewolf (links) und Jesse Wengerek vor einer RC 3-Beschlagzusammenstellung des

Drehkipp-Systems Roto NX. Die Kollegen gehéren zum Leinfeldener Team Montagetechnologie & Engineering.
Das insgesamt 5-kopfige Team betreut unter anderem federfihrend die Implementierung der 3D-Druck-Technologie
im gesamten Produktionsverbund der Roto Fenster- und Turtechnologie.

Das in der Produktion angesiedelte 3D-Druck-
verfahren ist eines von vielen Projekten inner-
halb der strategischen Digitalisierungsinitiative,
die weltweit samtliche Unternehmensbereiche
der Roto Frank Fenster- und Turtechnologie
umfasst. Ein beispielsweise im Bereich Kunden-
kommunikation angesiedeltes Projekt ist die
Roto City. Sie ging Anfang des Jahres an den
Start und dient der virtuellen Produktberatung.

/7" zuruck zum Inhalt



Roto NX

Stahlrahmenteile fur Einbruchschutz bis RC 3

B Kunststoff | Holz Roto NX Sicherheits-
kipplager und -schliestiicke aus gehar-
tetem Stahl bilden in Kombination mit
SicherheitsschlieRzapfen die perfekte
Grundlage fiir RC 3-fahige Drehkipp-
Elemente aus Kunststoff oder Holz.

Wann immer Fenster und Fenstertiren mit
hohem Einbruchschutz gefragt sind, konnen
Anwender des NX diesem Wunsch flexibel
und schnell entsprechen. Und dies auch dann,
wenn sie automatisch fertigen. Durch eine
neue Bauteilegeometrie wurde die Formsta-
bilitat erhoht sowie die Verbindung des Ober-
mit dem Unterteil von Kipplagern und Schlief3-
sticken optimiert. Damit sind die neuen
Stahlrahmenteile zugleich besonders gut auch
fur die Montage durch Automaten geeignet.

Bedienkomfort gesichert

Eine optimierte Einlaufkurve fur den Zapfen
erleichtert die Bedienung selbst solcher Bau-
elemente, die mit einer grofden Zahl von Ver-
schlusspunkten und SicherheitsschlieRsticken
ausgerustet werden. Der Sicherheitsschlief3-
zapfen lauft angenehm und zuverlassig ein.

Die Sicherheitskipplager sind fur Rechts-/Links-
verwendung symmetrisch geformt. Das re-
duziert die Teilevielfalt im NX Baukasten. lhr
Unterteil besteht aus Kunststoff und schlief3t

die Rahmenteile seitlich ab. Das unterstutzt
eine langfristig storungsfreie Funktion eben-
so wie die Asthetik eines Bauelements mit
Sicherheitsbeschlag. Gut furs Design ist auch
die hochwertige Oberflachenanmutung der
neuen Stahlrahmenteile: Weder Clips-Locher
auf der Vorderseite noch Nietstempel storen
das Bild.

7 Wirtschaftlich, sicher, komfortabel,

designorientiert: Roto NX im Uberblick

https://www.youtube.com/watch?v=uSoumAYVao0

TiltSafe-Fenster mit
Sicherheitskipplagern
und -schlieBsticken

Neu fur Roto Safe E Mehrfachverriegelungssysteme

aus gehartetem Stahl:
RC 2 in Kippstellung |
RC 3 geschlossen

/utrittskontrolle ZKS Eneo 4inT

B Door Fiir die elektromechanischen
Mehrfachverriegelungssysteme von Roto
steht ab sofort eine neue, besonders kom-
fortable und flexible Zutrittskontrolle zur
Verfiigung. ZKS Eneo 4in1 6ffnet Haus-
und Nebeneingangstiiren bei Ansteuerung
per Bluetooth mit einem Mobiltelefon,
iiber einen Fingerscan, RFID oder die Ein-
gabe eines Zahlencodes.

Der daulBere Schutzgrad IP66 des im Turblatt
montierten Gerats verhindert das Eindringen
von Schmutz und Feuchtigkeit. Es wird einfach
und sicher verklebt. Leicht machen den Einbau
abgestimmte Bauteile wie vorkonfektionierte
Stecker, die den fehlerfreien Anschluss per
Plug & Play sowie die schnelle Inbetriebnahme
garantieren.

ZKS Eneo 4in1 erreicht den aufderen Schutzgrad IP66.

Voller Komfort, volle Kontrolle

Mit der intuitiv bedienbaren App lasst sich eine
unbegrenzte Zahl von Nutzern Ubersichtlich an-
legen, die via Smartphone Zutritt haben sollen.
Uber ein Smartphone mit Administratorrechten
kann diese Berechtigung im Zutrittskontroll-
system jederzeit geloscht werden. Wenn ein
Smartphone verloren geht oder stillgelegt wird,
ist es einfach aus der Liste der autorisierten
Endgerate zu I6schen. Der Administrator hat
ferner die Moglichkeit, individuelle Zutrittsbe-
rechtigungen fur bestimmte Zeitraume zu ver-
geben. Uber ein digitales Protokoll ist er stets
darUber informiert, wer ein Gebaude Uber das
Zutrittskontrollsystem wann betreten hat.

Die fur die Steuerung der Zutrittsrechte beno-
tigte App steht in 27 Sprachen fur iOS 9.0 und
hoher sowie fur Android 4.4 und Nachfolger
bereit. Die Administratorrechte konnen bei
Bedarf unkompliziert von einem Smartphone
zum anderen Ubertragen werden.

Zwei Varianten

Roto bietet zwei Mehrfachverriegelungs-
systeme, fur deren Steuerung die ZKS Eneo 4in1
Zutrittskontrolle genutzt werden kann: Bei

der Version Roto Safe E | Eneo A fahren Auto-
matikbolzen aus, sobald die Tur ins Schloss
fallt. Bereits ohne Schllsselbetatigung gilt das
Schloss versicherungstechnisch als verriegelt.

x E /7 Elektromechanische Mehrfachverriegelung
o fiir Tiiren: Roto Safe E | Eneo A

www.roto-frank.com/de/safe-e-eneo-a

Der starke, aber leise Motor sorgt fur ein be-
sonders schnelles Entriegeln und Offnen.

Roto Safe E | Eneo CC ist ein Mehrfachverrie-
gelungssystem, bei dem Hauptschloss und
Zusatzverriegelungen komplett elektronisch
offnen und verriegeln. Dank der Komfortoff-
nung lassen sich Hausturen auch im verrie-
gelten Zustand immer von innen Uber den Tur-
dricker 6ffnen. So wird die Haustur im Notfall
zur Fluchttur.

Dritte Innovation im Door Programm

Mit der neuen Zutrittskontrolle erfahrt das Roto
Door Programm innerhalb weniger Monate
bereits zum dritten Mal eine Erweiterung. Dank
jungst neu eingefuhrtem, nachristbarem Rie-
gelschaltkontakt, flexiblen Kabelibergangen
und ZKS Eneo 4in1 lassen sich Haus- oder
Nebeneingangsturen ohne grof3en Aufwand

an individuelle Kundenbedurfnisse anpassen.
Alle Bauteile aus dem Programm Roto Safe E
sind so aufeinander abgestimmt, dass sie
mittels Plug & Play einfach und schnell ein-
gebaut werden konnen.

Flexible Kabeliibergange

Die Kabelubergange etwa sparen messbar Zeit
bei der Verkabelung. Lieferbar sind je zwei ver-
schiedene Ubergénge fir Fliigel und Rahmen.
Sie konnen passend zum Profilmaterial und zur
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Erdgeschossfenster sind stark einbruchgefahrdet.
Die Stahlrahmenteile des Roto NX sichern Fenster
und Fenstertlren bis zur Widerstandsklasse RC 3
bestmaoglich ab.

Vorgerichtet fiir E-Tec Control

Soll ein Fenster zusatzlich Gber das Verschluss-
und Offnungsiiberwachungs-System E-Tec
Control gesichert werden, so finden die im
Sockelbereich verdeckt liegenden Magnet-
kontakte MVS-B problemlos Platz in den neuen
Sicherheitskipplagern und -schlieRsttcken.
Diese mussen nicht nachbearbeitet werden,
um die Kontakte aufnehmen zu konnen.

Stark mit Roto NX TiltSafe

Auch ein TiltSafe-Fenster wird durch den Ein-
satz der neuen Stahlrahmenteile noch sicherer.
Sie werden einfach mit den Roto NX Sicher-
heitsschlieRstucken fur Kippstellung, Roto NX
V-SchlieRzapfen und einem abschlieRbaren
Griff (100 Nm) kombiniert. Mit dieser Konfi-
guration konnen Elemente im geschlossenen
Zustand die Widerstandsklasse RC 3, in Kipp-
stellung die Widerstandsklasse RC 2 erreichen.

Das SicherheitsschlieRstlck fur die Kippluftung und

der V-Schlief3zapfen des Roto NX gewahrleisten ge-
meinsam mit den Stahlrahmenteilen bei geschlossenem
Fenster die RC 3-Fahigkeit der TiltSafe-Fenster.

Uber das Smartphone, per Fingerscan, RFID oder Zahlen-
code zu bedienen.

Einbausituation beliebig kombiniert werden.
Nach dem Einbau auf der Fltigel- und Rahmen-
seite wird das Kabel zum Motorschloss ge-
fuhrt, wo es nur noch gesteckt werden muss.
Vom Motor aus wird das Kabel mit dem Zu-
trittskontrollsystem verbunden. Der Kabel-
Ubergang mit integriertem Netzteil wird im
Turrahmen eingesetzt. Beim Einbau der Tur
vor Ort muss nur noch ein 230 V Anschluss
bereitgestellt werden.

Elektromechanische Mehrfachverriegelung
fiir Tiiren: Roto Safe E | Eneo CC

www.roto-frank.com/de/safe-e-eneo-cc
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Experten-Team Roto Door Innovation

Roto Solid C fur kundenspezifische Profile

B Door Das verdeckte Band Solid C fiir
Haustiiren aus Aluminium wurde seit sei-
ner Markteinfiihrung vor drei Jahren von
Roto fiir weit iiber 30 verschiedene Profil-
systeme variiert. Arbeitet ein Tiirenher-
steller mit einem eigenen System, dann
priift das Experten-Team Door Innovation,
wie und wie schnell das begehrte Band
kundenindividuell anzupassen ist. ,Ein
toller Service”, findet Mathieu Vander-
hasten, Leiter der Produktentwicklung im
belgischen Familienunternehmen Pierret.

Fur weit Uber 30 verschiedene Profilsysteme verflgbar:
das verdeckte Turband Roto Solid C, abgebildet mit
Rahmen- und Flugelband.

Zum Jahresanfang 2021 wurde ihm und sei-
nem Team das Solid C durch Tom Vermeulen,
Leiter Vertrieb Door & Door Innovation, vor-
gestellt. Design und Funktion des verdeckten
Bands Uberzeugten auf Anhieb. Aber nun galt
es, durch eine Produktanpassung ein opti-
males Zusammenspiel des hauseigenen Profil-
systems mit dem asthetisch ansprechenden
Beschlag zu erreichen. Vermeulen erinnert
sich: ,Ziel war es auch, das Band fur Pierret
so auszulegen, dass es fur nach innen und
nach aufden 6ffnende Turen gleichermalden
genutzt werden kann.”

Applikationsmanagement

Die Mitglieder des Door-Teams — ansassig in
Leinfelden und Kalsdorf, Osterreich — bewer-
teten gemeinsam den vermutlichen Anpas-
sungsbedarf. Thomas Rieger, ein Konstrukteur
mit jahrelanger Erfahrung, tUbernahm schliel3-
lich die Aufgabe, eine Applikation des Solid C
fr Pierret zu planen und einen zuverlassigen
Starttermin fur die Produktion zu ermitteln.

r |

ol

Mathieu Vanderhasten (links), Leiter Produktentwicklung, Pierret S.A, freut sich gemeinsam mit den Experten der Roto Door Innovation Uber den erfolgreichen Start der Zusammen-

arbeit; von links nach rechts: Tom Vermeulen, Leiter Vertrieb Door & Door Innovation, Martin Pauritsch, Leiter Produktentwicklung Door, Thomas Rieger, Applikationsmanager Door,

Chris Cauwenberghs, Leiter Produktanpassung und -marketing Westeuropa.

In kurzer Zeit gelang es ihm, die fur den Ein-
satz im Pierret Profilsystem notwendigen
Anpassungen an Bandlappen und Band-
lappentopf des Solid C konstruktiv umzu-
setzen. Fur Martin Pauritsch, Leiter Produkt-
entwicklung Door, war das keine Uber-
raschung: ,Das Solid C ist klug konstruiert
und kann deshalb an eine grofRe Zahl von
Profilen meist auch in engen Fristen ange-
passt werden.”

Nach einer kurzen Gegenprufung des Entwurfs
durch den Kunden wurde in Kalsdorf ein Pro-
totyp des verdeckten Bands gefertigt. Zum
Erstanschlag und der Endabnahme des Bands
reiste Applikationsmanager Rieger von Oster-
reich nach Belgien. ,Es war ein schoner
Moment, als der Kunde und ich uns gemein-
sam von der guten Performance des Solid C

in den Turen von Pierret Uberzeugen konnten”,
erinnert er sich.

In Benelux nicht nur Spezialist fir Haustlren: In seinem Ausstellungsraum am Unternehmensstammsitz Transinne

zeigt das belgische Familienunternehmen auch die gesamte Vielfalt seiner Fensterldsungen aus Kunststoff, Holz,

Aluminium sowie Holz/Alu.

4|

Bild: Pierret

Ubergabe des Staffelstabs

Vermeulen und sein Kollege Chris Cauwen-
berghs hatten zu diesem Zeitpunkt mit dem
Management von Pierret bereits den Rahmen
fur Liefermodalitaten und Service-Leistungen
gesteckt. Moglichst viele Details der Zusam-
menarbeit sollten besprochen sein, damit die
Einfihrung des Solid C vom Start weg zu
einem Erfolg werden kann. Cauwenberghs,
der Produktanpassung und -marketing fur
Westeuropa leitet, freut sich Uber die im

April 2021 besiegelte Vereinbarung mit dem
renommierten Turenhersteller. ,Unser ver-
decktes Turband erganzt das Produktport-
folio von Pierret ideal, und das Experten-Team
Door Innovation hat einen Kunden gewonnen,
dessen Betreuung wir von Nivelles aus nun
sehr gerne sicherstellen. Wir haben den
Staffelstab Ubernommen und freuen uns

auf die Zusammenarbeit.”

Erfolgreiches erstes Jahr

Unternehmen wie Pierret fur Roto Produkte
und Serviceleistungen zu begeistern — darauf
konzentrieren sich Vermeulen und seine Mit-
arbeiter im Door-Vertrieb. Pauritsch, dessen
Schreibtisch in Kalsdorf steht, spurt, dass
auch die Konstrukteure und Produktmanager,
die sich vor einem Jahr zum Experten-Team
Door zusammengefunden haben, heute leich-
ter einen grofkeren Beitrag zum Erfolg leisten
konnen:

(Bild Mathieu Vanderhasten: Pierret)

.Die engere Vernetzung
der Door-Spezialisten
verbessert eindeutig
den Kundenservice."

Anfang des Jahres hatte Roto das Experten-
Team Door Innovation gebildet. , Seither sind
die Wege kurzer und die Zusammenarbeit en-
ger’/ freut sich Pauritsch. Nachweislich sei zum
Beispiel die Zahl der kundenspezifischen Appli-
kationen gewachsen, die innerhalb eines Jahres
erfolgreich abgeschlossen werden konnen.

Haustiiren von Pierret mit Roto Solid C
Das Familienunternehmen Pierret, mit rund

80 Mio. Euro Umsatz einer der groRen Produ-
zenten von Haustlren im Benelux-Raum, hat
seine Kunden jlngst Uber die neue Option im
Sortiment informiert: Alle Aluminiumhaustuiren
von Pierret konnen nun auf Wunsch auch mit
dem verdeckten Turband Roto Solid C bestellt
werden. ,Wir sind gemeinsam sehr gespannt
auf die Entwicklung der Umsatze im kommen-
den Jahr”, bekennt Vermeulen, der zufrieden
auf das vergangene Jahr zurtckblickt. ,,Das
Experten-Team Door Innovation ist mit grofder
Begeisterung gemeinsam unterwegs. Das
macht mir als Teamleiter nattrlich Freude. Aber
vor allem macht es mich stolz, dass wir Herstel-
lern wie Pierret einen, wie ich glaube, rundum
guten Service bieten konnen.” www.pierret.net
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Sommer Fassadensysteme — Stahlbau - Sicherheitstechnik GmbH & Co. KG, Deutschland

Sicherheit trifft Asthetik

B Aluminium Fir die Fertigung von Fas-
saden aus Aluminium ebenso wie fiir
Konstruktionen aus Stahl entwickelte das
Familienunternehmen Sommer aus dem
frankischen Dohlau bei Hof jeweils eige-
ne Profilsysteme. Fast immer ,,an Bord"”
von Fenstern und Tiiren: Roto Beschlag-
technologie.

Vor mehr als 130 Jahren grindete Eduard
Sommer einen Schlosserei-Betrieb in Hof,
aus dem die folgenden Generationen ein
erfolgreiches, national wie international ge-
fragtes Metall- und Stahlbauunternehmen
entwickelten. Heute ist es im Fassadenbau,
in der Gebaudesicherheit, der Hochsicher-
heitstechnik und Gefahrenabwehr tatig. Aus
einer Vielzahl von selbst konstruierten und
produzierten Komponenten fertigt das Unter-
nehmen projektbezogene Fassaden, Bau-
elemente und Sicherheitssysteme.

Auch das 2016 errichtete 50Hertz Netzquartier in Berlin
mit seinen pragnanten, sich kreuzenden Fassaden-
stutzen belieferte das Unternehmen Sommer mit Fens-
tern und verschiedenen Beschlagen des langjahrigen
Partners Roto.

Bild: Sommer, Déhlau

Raum fiir Innovationen

Mit mehr als 465 Mitarbeiterinnen und Mit-
arbeitern bildet Sommer den gesamten Wert-
schopfungsprozess von der Produktentwick-
lung bis zur Vormontage von zum Beispiel
Fassadensegmenten am Standort Dohlau

ab. Mehr als 60 Patente dokumentieren den
Erfindungsreichtum und die Lust an der
Innovation, die die Inhaberfamilie vorantrieb.
.Vielleicht passt Roto deshalb so gut zu uns”,
schmunzelt Oliver Sommer.

,Erfinder trifft Erfinder.”

Oliver Sommer und seine Schwester Iris
Sommer-Pechstein fihren das Familienunter-
nehmen seit 2002. |hr Ziel war von Anfang
an dessen Internationalisierung. In England,
Frankreich und den USA wurden Tochterge-
sellschaften gegrindet, in Russland entstand
eine erfolgreiche Vertriebskooperation. Ge-
fragt sei bei Kunden eindeutig die Produkt-
qualitat ,Made in Germany®”, fur die das
Unternehmen Sommer steht.

LG

: E 7 Roto AL - der universelle Beschlag fiir
Aluminiumfenster und -fenstertiiren

ftt.roto-frank.com/de-de/roto-al

Unmogliches moglich machen

Im Geschéftsfeld Fassadengestaltung wolle
man nicht weniger als ,,das Unmogliche mog-
lich machen”. Die rund 100 Fachplaner des
Unternehmens verstinden sich darauf, unter-
stitzt von 20 Ingenieuren und Statikern, mit-
hilfe des Aluminiumprofilsystems Sokaltherm®
auch hochkomplexe Formen zu erstellen. , Fur
die Konstruktion der individuell passenden
Fenster und Turen sitzt Roto mit am Tisch.”
Aber auch bei der Konstruktion von Stahlttren
wilrden Beschlage des Partners eingesetzt.

Uber 1.000 Roto Beschlagkonfigurationen, die
gemeinsam entwickelt wurden, sind in den
Datenbanken des Unternehmens Sommer
hinterlegt. ,Und nicht wenige davon finden
sich inzwischen im Standardsortiment von
Roto”, berichtet Heiko Straub, Leiter des
Object Business Roto Aluvision. Er koordiniert

Mehr als 465 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter sind am Unternehmensstandort Dohlau fir Sommer Fassadensysteme

— Stahlbau — Sicherheitstechnik tatig.

Bild: Sommer, Dohlau

die Zusammenarbeit seit vier Jahren. Viele

Architekten, die im Hause Sommer Fassaden
oder Bauelemente anfragen, wirden speziell
entwickelte Konstruktionen mehrfach einset-
zen. Das sorge flr Publicity und eine steigen-
de Nachfrage nach bestimmten Beschlagen.

Hoch und schmal

.Zum Beispiel Luftungsklappen sind so ein
Thema, auf das wir sehr frih eingestiegen
sind”, erganzt Oliver Sommer. ,Sie sorgen

in Hochhausern fur eine naturliche Bellftung
der Raume, wenn aus Grinden der Sicherheit
frei zu 6ffnende Fenster nicht infrage kom-
men.” Aber gerade bei der Konstruktion ho-
her, sehr schmaler Fligel sei die Auslegung
des Beschlags von entscheidender Bedeutung
far Funktion und Haltbarkeit.

,Mit Roto fanden wir
die Losung.”

Immerhin % des Unternehmensumsatzes
tatigt das Unternehmen Sommer mit Pro-
jekten, in denen Roto Beschlage eine Rolle
spielen. Deshalb unterhalte man eine enge
LEntwicklungs- und Prufpartnerschaft”.

Oliver Sommer,
Geschaftsfihrer
Sommer Fassaden-
systeme — Stahlbau —
Sicherheitstechnik

Bild: Sommer, Doéhlau

In diesem 2019 fertiggestellten Gebaude an der
Budapester Straf3e in Berlin leisten fast 2.500 Beschlag-
garnituren von Roto wertvolle Dienste: Den aufliegenden
Drehkipp-Beschlag AL bis 180, 200 bzw. 300 kg hat das
Unternehmen Sommer ebenso verarbeitet wie Uber
1.000 Sonderbeschléage fur Luftungsklappen auf
Basis des AL Designo. Entworfen von Grlntuch Ernst
Architekten, zeigt das Gebadude eine unverwechselbare
oktogonale Bauweise. Es ist nach LEED Gold zertifiziert.
Bild: Sommer, Dohlau

Der Unternehmer ist Uberzeugt: ,So wie im
Automobilrennsport Reifen und Antriebstech-
nik far den Familienwagen von morgen entwi-
ckelt und getestet werden, erarbeiten unsere
Beschlagexperten mit Roto Losungen, die oft
schon nach kurzer Zeit breite Resonanz im
Markt erfahren.”

Weiter steigende Gewichte

So habe Sommer schon vor Jahren sehr viel
haufiger als andere Fensterhersteller Bander
fur Fligel mit schweren Verglasungen be-
notigt. ,,Fenster mit durchschusshemmenden
Verglasungen bringen ebenso wie 3-fachver-
glaste Schallschutzelemente hohe Gewichte
mit sich”, erklart Oliver Sommer. Sein Team
und Roto hatten sich deshalb intensiv mit
dieser Anforderung befasst. ,Heute wird eine
Bandseite fur Flugel bis 200 kg im Standard
von vielen Fensterherstellern eingesetzt, aber
ein Ende der Entwicklung ist das noch nicht.”
Oliver Sommer sieht auch in Bezug auf die
immer weiter steigenden Schallschutzanfor-
derungen Flugelgewichte von bis zu 300 kg in
grofder Stuckzahl auf die Branche zukommen.

Nachhaltig bauen und sanieren
Optimistisch schaut der Unternehmer auf die
Zukunft des Aluminiumfensterbaus auch im
Markt fur Standardbauelemente: ,,Nachhalti-
ges Bauen ist in den meisten unserer Absatz-
markte zu einem wichtigen Thema geworden.
Und dafur braucht man Fenster und Turen,
die im Falle eines Ruckbaus sortenrein in ihre
Bestandteile zerlegt werden konnen. Das geht
bei unseren Produkten einwandfrei; und au-
Rerdem ist unsere Branche schon weiter als
andere beim Thema Recycling zum Beispiel
von Aluminium.”

Bremsen konnten die gute Entwicklung der
Branche aus Sicht von Oliver Sommer nur
lang anhaltende Beschaffungsprobleme. Da
sei ein Lieferant wie Roto, dessen Lieferfahig-
keit und vor allem Termintreue ,,sehr ordent-
lich” sei, eine wichtige Stutze. Wie schwierig
auch immer die Zukunft werden konnte — das
Familienunternehmen will nichts unterlassen,
um die eigene Anpassungsfahigkeit und Leis-
tungsfahigkeit zu steigern.

Unter dem Dach des Projekts ,,Sommer agil”
arbeite man an der Digitalisierung der Pro-
zesse. ,lch wage die These, dass es im Mittel-
stand ein enormes Potenzial zur Effizienzstei-
gerung durch Digitalisierung gibt.” Potenziale
auch in der Zusammenarbeit mit Partnern
aufderhalb des Unternehmens? , Zweifellos”,
nickt Sommer. ,Es steht fir mich aul3er
Frage, dass wir auch bei der Optimierung der
Prozesse eng mit Roto zusammenarbeiten
werden.” www.sommer-hof.com

Heiko Straub,
Leiter Object Business

&

Roto Aluvision
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Z-Fenster-Technik KG, Deutschland
Investition In die Zukunft

B Holz | Holz-Aluminium Mit einem Kraft-
akt startete die Z-Fenster-Technik KG in
das neue Jahrzehnt: Das Unternehmen
erneuerte seine Produktionsanlagen fiir
Holzfenster vollstandig und baute zu-
satzlich die Anlage fiir die Fertigung von
Holz-Aluminium-Systemen aus, um noch
einmal mehr Produktvarianten als frii-
her anbieten zu konnen. Nun soll die
Vermarktung des erweiterten Portfolios
~Fahrt aufnehmen®.

Die funfte Unternehmergeneration: Das Ehepaar Stefanie und Martin Zizlsperger

ist Uberzeugt vom Potenzial der eigenen, hochflexiblen Holzfensterfertigung.

Mit dem Ehepaar Stefanie und Martin Zizlsper-
ger engagiert sich bereits die finfte Generation
der Inhaberfamilie fir das Unternehmen mit
Sitz im bayerischen Hausen, stdlich von Re-
gensburg. Man merkt ihnen die Begeisterung
fUr ihre Arbeit an. Die rund 160 Mitarbeiterin-
nen und Mitarbeiter stehen fest zusammen

und wissen die Chancen zu schatzen, die ihnen
das wirtschaftlich gesunde Unternehmen und
ein kreatives Fuhrungsteam zu bieten haben.

.In den Gesprachen mit jungen Bewerbern
machen wir vor allem eines deutlich: Wir blei-
ben niemals stehen und stellen dieses Unter-
nehmen immer wieder neu auf”, erklart Martin
Zizlsperger, der flr die Bereiche Personal und
Marketing zustandig ist. Technik, Sortiment
und Kundenansprache wurden sensibel an
Veranderungen in den Markten und im Nach-
frageverhalten angepasst. So gebe es standig
neue Chancen fur Mitarbeiter, die sich weiter-
entwickeln und fortbilden wollen.

Vieles denkbar

Stefanie Zizlsperger, studierte Holztechnikerin

und Ururenkelin des Grinders, erweist sich im
Gesprach als kluge Beobachterin des Marktes

und begeisterte Technikerin zugleich: ,Uns ist

schon vor Jahren klar geworden, dass sich der
Markt speziell fur Holzfenster zukUnftig in ganz
unterschiedliche Richtungen entwickeln kann.”

160 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter stehen fest

zusammen. Im Bild Karl Pernpeintner.
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Ausstellungsraum.

Abhangig sei das nicht zuletzt von den politi-
schen Weichenstellungen fur den Wohnungs-
bau.

»Im Wohnungsbau sind
aktuell unterschiedliche
Entwicklungen denkbar.”

Wirden weiter viele Neubaugebiete ausge-
wiesen, in denen man komfortable Ein- und
Mehrfamilienhauser im Grunen schafft, dann
wurden dafur ganz andere Fenster und Turen
bendtigt, als wenn die Nachverdichtung der
Stadte gefordert wird, so Stefanie Zizlsperger.
Sie ist seit zehn Jahren Obermeisterin der
Schreinerinnung Kelheim und pflegt einen
regen Austausch mit Kollegen.

Fiihrend bleiben

Im Zentrum der Strategie fur das eigene Un-
ternehmen sttinden deshalb die Themen Flexi-
bilitat und Qualitat. ,,Als wir die Erweiterung
und Modernisierung unserer Anlagentechnik
geplant haben, fielen alle Entscheidungen so,
dass wir am Ende gut gerustet sind fur die
Herstellung unterschiedlichster Produkte”,
fasst sie die Uberlegungen der letzten Jahre
zusammen. ,Bei deren Entwicklung versu-
chen wir immer, die technisch und asthetisch
besten Komponenten zusammenzubringen,
um moglichst in Qualitat und Design fuhrend
zu bleiben.”

Vor Jahren hiefd das zum Beispiel aus Sicht
ihres Vaters Alfons, dass Z-Fenster nur noch
Drehkipp-Fenster mit dem voll verdeckt
liegenden Beschlag NT Designo produziert.
,2008 war das eine mutige Entscheidung”,
findet Tochter Stefanie. Und nun geht die
Familie erneut voran: Als erster Holzfenster-
hersteller in Deutschland hat Z-Fenster die
Produktion von Holz-Aluminium-Schiebe-
anlagen mit Patio Inowa gestartet. Fur Alfons
Zizlsperger ist das kein Zufall.

+Wir sind haufig etwas
schneller und ent-
schlossener als andere.”

Viel Zeit nehmen sich die Fensterprofis fur die Kundenberatung nicht nur im grof3ziigigen

Schieben ist Trumpf

.Dieser Beschlag hat aus unserer Sicht genau
das Potenzial, das wir uns winschen: Mit ihm
sind sehr komfortabel zu bedienende Schiebe-
systeme in allen zukUnftig wichtigen Formaten
moglich.” Vor allem die Kunden aus der Fertig-
hausindustrie, aber auch viele Architekten hat-
ten die Idee aufgegriffen, fur die Kiche breite
Schiebefenster einzuplanen. In Raumen mit
Garten- oder Terrassenzugang sind raumhohe
und ebenfalls breite Schiebeanlagen gefragt.
Neu sei ein weiterer spannender Trend: ,,Auch
im Mehrfamilienhausbau der Stadte, wo es auf

jeden der teuren Wohnquadratmeter ankommt,

zeichnet sich ein Trend zu Schiebefenstern und
-tdren ab.”

Dichtigkeit wichtiger denn je

Da gleichzeitig die Anforderungen des Ge-
setzgebers an den Warmeschutz im Gebau-
de weiter steigen wurden, steht fur Stefanie
Zizlsperger aufder Frage: ,,Auch Schiebean-
lagen mussen zukUnftig beweisen, dass sie
hochdicht sein konnen und wir als Hersteller
mussen daflur gerustet sein, Systeme in vielen
verschiedenen Formaten zu produzieren.”
Mit dem Schiebesystem ihres Lieferanten
Roto habe Z-Fenster genau das gefunden,
was man gesucht habe, so die Fachfrau.

,Patio Inowa ist ein
ausgereiftes System
fur Schiebeanlagen
aus Holz und Alu-
minium.”

Die Unternehmen Gutmann, Leitz, Roto,
Deventer, Weinig und Prologic waren 2018 an-
getreten, um Herstellern von Holz-Aluminium-
fenstern und -tiren gemeinsam die Produktion
von Schiebesystemen mit dem Patio Inowa

zu erleichtern. Daflr hatten sie ihre System-
komponenten, also Dichtung, Beschlag, Profil,
Bodenschwelle, Aluschale und die zur Her-
stellung bendtigte Fraseinheit genau auf-
einander abgestimmt. Z-Fenster profitierte
beim Aufbau der neuen Produktionsanlage
von dieser Kooperation.

Z-Fenster-Technik hat erneut in eine umfassende

Modernisierung ihrer Anlagen investiert.

Fiir mehr Nachhaltigkeit

Auch die grolRe Investition in die Fertigung
von Holz-Aluminium-Systemen sei eine ent-
schlossene Reaktion auf Veranderungen im
Nachfrageverhalten. ,Wir beobachten einen
starken Trend hin zu nachhaltigen Produkten”,
erklart Martin Zizlsperger. Dieser fUhre zu ei-
ner starkeren Nachfrage nach Bauelementen
aus Holz, befordere aber zugleich die Diskus-
sion um den Wartungsbedarf und die Lang-
lebigkeit von Produkten. ,Ein Fenster soll
zukUnftig so weit wie moglich aus nachwach-
senden Rohstoffen gebaut, ohne Wartung
extrem langlebig und beim Ruckbau sorten-
rein zu zerlegen sein”, fasst er die wichtigsten
Forderungen vor allem der Architektenschaft
und einer wachsenden Zahl von Auftragge-
bern in den Kommunen zusammen. Also mus-
se sich der Markt im gehobenen Bausegment
fast zwangslaufig Richtung Holz-Aluminium-
Fenster entwickeln, schlussfolgert Stefanie
Zizlsperger. Auch die aktuell groRen Heraus-
forderungen bei der Beschaffung von gutem
Holz konnten diese Entwicklung nicht aufhal-
ten, ist das Unternehmerehepaar Uberzeugt.

Flexibilitdt und Qualitat stehen im Zentrum der Unter-
Alle Bilder: Roto

nehmenspolitik.

In das Jahr 2022 starte man mit viel Optimis-
mus und dem Ziel, ,unsere neuen Produkte
und die erweiterten Moglichkeiten fir Sonder-
[6sungen und Einzelanfertigungen etwa im
Denkmalschutz im Markt bekannt zu machen”,
so Stefanie Zizlsperger. Gemeinsam zum Bei-
spiel mit den Roto Lean Beratern wolle man
die Prozesse vom Auftrag bis zur Auslieferung
weiter optimieren und sich auch fur grofse
Stlckzahlen risten.

Uberzeugt vom Potenzial der eigenen, hoch-
flexiblen Holzfensterfertigung und dem System
Roto Patio Inowa flr Schiebeanlagen jeder
Grofde werde man viel Energie in die Infor-
mation und Beratung vor allem von Architek-
ten investieren. ,Insofern setzen wir in den
kommenden Monaten fort, was wir wahrend
der Corona-Pandemie trainiert haben: Wir fuh-
ren Einzelgesprache”, so die Unternehmerin.
.Wer gerne als Pionier unterwegs ist, der darf
den Aufwand nicht scheuen, viele individuelle
Beratungsgesprache zu fuhren. Fur uns gehort
das einfach dazu. Familie Zizlsperger bleibt

im Gesprach und behalt aus meiner Sicht auch
deshalb die Nase vorn.” www.zfenster.de

Alfons Zizlsperger,
Geschaftsfuhrung,
Z-Fenster-Technik
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Kleidco Yapi Sistemleri, Tiirkei

Hochdicht: Smart Slide

B Aluminium Safak Sentiirk, Direktor
Vertrieb und Marketing bei Kleidco, ist
selbst Architekt. Mit groRer Leidenschaft
unterstiitzt er deshalb die Umsetzung an-
spruchsvoller Entwiirfe von Berufskolle-
gen mit Fassaden und Bauelementen aus
Aluminium. Ein Partner an seiner Seite:
Roto Frank Tiirkei.

.lch bin seit sechs Jahren bei Kleidco”, be-
richtet er. Die Zusammenarbeit zwischen
Roto und Kleidco begann ungefahr zeitgleich
mit seinem Eintritt in das Unternehmen.
.Naturlich kannte ich die Marke Roto schon
viel langer, sicher zwanzig Jahre, aber nun
konnte ich auch die Menschen und Produkte
hinter der Marke naher kennenlernen.” Mit
Yalkin Yazici, Aluminiumspezialist im Roto
Team Naher Osten, habe er rund zwei Jahre
sehr eng zusammengearbeitet, um eine neue
Schiebeanlage mit Patio Inowa zu entwickeln.
Sehr frih habe er erkannt:

Freude im Istanbuler Showroom Uber ein personliches

Wiedersehen nach Monaten der coronabedingten Kon-
taktbeschrankungen: Safak Sentdrk, Direktor Vertrieb
und Marketing Kleidco (links), Gokce Senkal Baycin,
Geschaftsfuhrerin Roto Frank Naher Osten und Yalkin
Yazici, Spezialist fur Aluminiumlésungen im Team von
Roto Frank Naher Osten. (Die Gesprachsteilnehmer
waren zum Interviewzeitpunkt bereits vollstandig gegen

Covid-19 geimpft.) Bild: Kleidco

.Patio Inowa ist ein
grofRartiger Beschlag.”

GroRkformatige Schiebeanlagen lagen weltweit
im Trend, und Kleidco Smart Slide Uberzeuge
mit seiner hohen Dichtigkeit und intuitiven
Bedienung die meisten Kunden sofort. ,Archi-
tekten und Investoren, die dieses System
naher kennenlernen, sprechen von einem
,High Performer’, und damit liegen sie auch
meiner Meinung nach sehr richtig.”

Wind- und Regendichtigkeit, aber auch
Schallschutz und Bedienkomfort spielten vor
allem far den gehobenen Wohnungsbau eine
wichtige Rolle. Das hatte sich schon in den
letzten Jahren abgezeichnet, und so habe
sich Kleidco auf den Weg gemacht, um eine
Schiebeanlage mit Bestleistungen fur genau
dieses Anforderungsprofil neu zu entwickeln.
Der Beitrag der Roto Konstrukteure habe das
Smart Slide System von Kleidco dann end-
glltig zum Erfolg gemacht.

Von Anfang an iliberzeugend

Wie Ublich wahrend einer Produktentwicklung
bei Kleidco habe das System mehrfach auf-
wandige Prafungen in eigenen Tests durchlau-
fen. ,,Mit von Anfang an ausgezeichneten Er-
gebnissen”, erinnert sich Sentlurk und erganzt:

,,Wir vertrauen dem
System, und das spiiren
unsere Kunden."”

Traditionell unterhalte Kleidco zu Kreativen
und wichtigen Entscheidern der Bauwirtschaft
in vielen Landern sehr enge Beziehungen. Seit
der Grundung 1980 habe sich das Unterneh-
men einen guten Ruf als Produzent individuel-
ler Fassaden- und Bauelementelosungen erar-
beitet. Schon sehr frih wirden deshalb er und
seine Mitarbeiter/-innen aus der Planung und
Konstruktion in den Entwurfsprozess mitein-
bezogen, so Sentlrk. Viele Kunden seien gro-
Re Investoren, die mit immer neuen Projekten
zu Kleidco kamen.

Tausendfach Smart Slide

.Kurzlich erhielten wir zum Beispiel den
Auftrag, fur eine Anlage mit 1.600 luxuriosen
Villen 4.000 Smart Slide Schiebeanlagen
und 7.000 Drehkipp-Fenster mit AL 540 und
AL 300 zu fertigen”, benennt Sentlrk ein
aktuelles Beispiel. Seit der MarkteinflUhrung
habe es zahlreiche groRe Wohnbauprojekte

gegeben, fur die Kleidco mehrere tausend
Smart Slide Schiebeanlagen produzieren und
montieren konnte.

Das Projekt Dusler Vadisi Riva zielt darauf, an-
gesichts der Pandemie einen neuen Lifestyle
zu ermoglichen. Die Villen liegen im Grinen
und sind so gestaltet, dass sie viel Platz im
Freien und einen schonen Blick ins Grune aus
vielen Rdumen des Hauses bieten. Gleichzeitig
wird durch verschiedene MafRnahmen die
Erdbebensicherheit der Gebdude verbessert.
Wie nahezu bei jedem Projekt habe Kleidco
auch fur Dusler Vadisi Riva die Serienprodukte
nach den Wunschen der Auftraggeber indi-
vidualisiert.

,Customized solutions -
dafiir steht Kleidco.”

Und das soll auch in der Zukunft so bleiben.

Nachhaltig wachsen

Man strebe zwar nach Wachstum in vielen in-
ternationalen Markten, so Senturk, allerdings
stets auf der Grundlage einer nachhaltigen
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Kirzlich erhielt Kleidco den Auftrag,
flr das Projekt Dusler Vadisi Riva
4.000 Smart Slide Schiebeanlagen
und 7.000 Drehkipp-Fenster mit
AL 540 und AL 300 zu fertigen.
Wie nahezu bei jedem Projekt
hatte Kleidco fir die 1.600 Villen
der Wohnanlage nahe Istanbul
die Serienprodukte nach den
Woinschen des Auftraggebers
individualisiert.

Bilder: Dusler Vadisi Riva

J|l|||.u|‘”l
e

Unternehmensentwicklung. Murat Sarayli,
Grunder und Eigentimer des Unternehmens
Kleidco ebenso wie des Systemgebers Saray
Aluminium, sei ein Investor mit Weitblick, der
ein wirtschaftlich gesundes Unternehmen auf-
gebaut habe. In Zeiten weltweit hoher Inziden-
zen 2020 und 2021 habe man sich auf Projekte
im Herzen Istanbuls konzentriert. , Hier ent-
steht das IUFM Istanbul International Finance
Center, und Kleidco kann sich Uber zahlreiche
Auftrage der dort aktiven Investoren freuen.”

Nachhaltig sollen sich auch die Beziehungen
zwischen Kleidco und Geschaftspartnern wie
Lieferanten gestalten. Das sei Teil der Unter-
nehmensidentitat, berichtet Sentlrk weiter.
Die Beziehung zu Roto sei ein gutes Beispiel
fur die Qualitat des Miteinanders, wie man es
sich wunsche. ,,Das Team hier in der Turkei,
aber auch die Fachleute in der deutschen
Firmenzentrale haben sich in den Jahren der
Zusammenarbeit als vertrauenswurdig und
kompetent erwiesen. Mit Roto in die Entwick-
lung eines neuen Produkts zu starten, gibt ei-
nem deshalb von Anfang an das Gefuhl, auf
ein starkes Team im Hintergrund setzen zu
konnen.” www.kleidco.com

7 Mehr zum smarten Beschlag mit versteckter
Technik fiir hochdichte Schiebetiiren

https://youtu.be/SOMSWLdABxiM
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Al Makassab Al Tayib Trading LLC, Oman

Schoner Wohnen mit My Window

B Kunststoff Innerhalb von 15 Jahren bau-
te die Al Makassab Al Tayib Trading im
Oman eine Produktion fiir hochwertige
Bauelemente aus Kunststoff auf. Sie gel-
ten inzwischen im Sultanat als bester Be-
weis dafiir, dass deutsche Profil- und Be-
schlagtechnologie auch bei extrem hei3en
AufRen- und kiihlen Innenraumtemperatu-
ren liberzeugt.

,Wir sind sehr stolz, dass unsere Marke

My Window heute fur Fenster mit Mehrwert
steht”, sagt Yousif Al-Ismaili, Eigentimer und
Geschaftsflhrer des Unternehmens. In Uber
3.000 privaten Villen fanden sich Drehkipp-
und Schiebe-Elemente aus der Produktion in
der Nahe von Muscat. \Was leistet ein Fenster
fur den Schallschutz, Hitzeschutz, Einbruch-
schutz? Wie ist die Oberflachenqualitat bei
Profilen und Beschlagen zu bewerten? Viele
Bauherren haben hohe Anspriche und den
Waunsch, fur jeden Wohnraum das passende
Fenster individuell auszuwahlen.

Das Fenster zum Wohnraum

.Unseren Kunden sind die Fenster fur ihr Haus
wirklich wichtig”, erklart Al-Ismaili. Man nahme
sich deshalb viel Zeit fur die Auswahl der
optimalen Elemente. AuRergewohnlich breite
Schiebefenster, schlanke Drehttren, grof3-
zlgige Faltschiebe-Systeme — jedes Element
soll an seinem Platz fur maximalen Wohnkom-
fort in einem speziellen Raum sorgen. ,Deshalb
nehmen wir uns Zeit fur eine umfassende Be-
ratung. Auch mir personlich macht es Freude,
gut zu beraten und unseren Kunden dabei zu
helfen, ein wirklich schones und gutes Haus
zu bauen.” Vor Kurzem eroffnete My Window
einen eigenen Showroom in Muscat, der die
Beratung fur den Kunden noch entspannter
und interessanter macht.

Fiir jedes Design gewappnet

.Wir fertigen sowohl Fenster fur traditionell
gestaltete Hauser als auch fur sehr moderne
Stadtvillen”, betont der Unternehmer. Un-
abhangig von den stilistischen Vorlieben
der Bauherren sei eines klar:

Wie in Europa, so im Oman: Moderne Fenster werden immer

weif3.

,Jm Oman wird technisch
hochwertig gebaut.”

Und das haufig von jungen Familien, denn
etwa 50 Prozent der Bevolkerung des Landes
sind nicht alter als 21. Grof3en Erfolg habe

My Window deshalb zum Beispiel mit TiltFirst-
Fenstern, so Al-Ismaili. Sie verbessern die
Sicherheit fur Familien mit kleinen Kindern.
Das vollstandige Offnen eines Fensters durch
Drehen wird Uber ein spezielles Schloss im
Griff blockiert. Deshalb wird die TiltFirst-Tech-
nolgie auch fur Hochhauser und gro3e offent-

liche Gebdude wie Krankenhauser nachgefragt.

.Indem wir jedem Kunden ein mal3geschnei-
dertes Paket fur sein Haus anbieten, erreichen
wir eine sehr hohe Kundenzufriedenheit von
95 Prozent”, erklart Al-Ismaili zufrieden.

Die Chance ergriffen

2018 hatte Al-Ismaili die Fensterbranche durch
seine Arbeit bei einem Unternehmen kennen-
gelernt, das unter anderem die Kunststoff-
industrie mit Ol beliefert. ,,Schon damals hat
mich begeistert, welchen Unterschied gute
Fenster fUr ein Gebaude machen konnen. Ich
dachte immer ofter dartuber nach, wie ich mich
mit einem Spitzenprodukt in der Bauwirtschaft
etablieren konnte. Deshalb griff ich sofort zu,
als ich die Chance bekam, die Al Makassab

Al Tayib Trading zu kaufen und damit ein sehr

7 Wirtschaftlich, sicher, komfortabel,
designorientiert: Roto NX im Uberblick

https://www.youtube.com/watch?v=uSoumAYVao0

Faltschiebesysteme

/7 Roto Patio Fold - der Premiumbeschlag fiir groRflachige

www.roto-frank.com/de/roto-patio-fold

8]

Faltschiebe-Systeme mit Patio Fold gehoren zu den sehr erfolgreichen Produk-

ten von My Window.

haufiger zweifarbig nachgefragt: auflen anthrazit, innen
Bilder: Al Makassab Al Tayib Trading

professionelles Team und eine funktionie-
rende Fensterproduktion zu Ubernehmen.”

Heute werden dort pro Jahr rund 14.000 Bau-
elemente der Marke My Window hergestellt.
Aber Al-Ismaili stellt die Weichen fur Wachs-
tum. Schon im kommenden Jahr soll die Jah-
resproduktion bei 20.000 Elementen liegen.
Alle Drehkipp-Fenster sollen dann mit Roto NX
ausgerustet werden. Die Umstellung der Pro-
duktion auf den neuen marktpragenden Dreh-
kipp-Beschlag von Roto ist das nachste grofie
Projekt des Unternehmers. ,Wir wollen nach
den Sternen greifen und in den Himmel wach-
sen”, sagt Al-Ismaili und schlussfolgert:

,Dafur brauchen
wir Roto NX.”

Ziel sei es, dass My Window 2025 zu den funf
fihrenden Marken fur Kunststofffenster im
Land gehort. Ein wichtiger Schritt auf dem
Weg zu diesem Ziel sei die Einfuhrung des
Patio Inowa Beschlags mit dem Rehau System
Synego Slide. ,Wir haben bereits erste Be-
stellungen fur das hochdichte Schiebesystem
und erwarten eine stark wachsende Nach-
frage”, berichtet Al-Ismaili.

Mit einem Anteil von mehr als 35 Prozent am
Gesamtmarkt gilt der Oman schon heute als
der am weitesten entwickelte Markt fur Bau-
elemente aus Kunststoff in der Golf-Region.
Arash Tandorost, Roto Key Account und Tech-
nischer Leiter in der Region Mittlerer Osten,
glaubt dennoch an weitere Zuwachse: ,,Ich bin
Uberzeugt davon, dass sich der Marktanteil

Yousif Al-Ismaili,

Eigentimer und

Geschaftsflhrer der

Al Makassab Al Tayib

Trading LLC

Bild: Al Makassab Al
Tayib Trading

Bild: My Window

Auch flr Gebaude in eher traditionellem Design bietet
My Window attraktive Fenster und Tdren.
Bild: Al Makassab Al Tayib Trading

noch weiter steigern lasst, wenn man mit einem
breiten Sortiment und Produkten in Uberzeu-
gender Qualitat agiert. My Window beweist,
wie erfolgreich man mit dieser Strategie sein
kann und ich bin stolz darauf, Yousif Al-Ismaili
auf seinem Weg begleiten zu durfen.”

Ein starkes Team

Die vielleicht wichtigste Saule, auf der das
schnelle Wachstum von My Window sicher
ruht, seien die rund 60 Mitarbeiter, erklart der
Unternehmer selbst. Viele von ihnen sind seit
mehr als zehn Jahren in der Produktion be-
schaftigt und Al-Ismaili weild ihre Erfahrung zu
schatzen. ,,Mir ist ein gutes Betriebsklima sehr
wichtig. Wie zufrieden unsere Mitarbeiter sind,
spuren schlieRlich auch unsere Kunden.”

Wichtig fur das geplante Wachstum sei zu-
gleich, dass die Produktion ihre Flexibilitat be-
wahre und My Window weiterhin auf die pas-
senden Industriepartner bauen konne: ,Wir sind
erfolgreich, weil unsere wichtigsten Lieferanten,
zu denen auch Roto zahlt, uns ausgezeichnet
unterstltzen. Gerade bei Roto bekommen wir
einen erstklassigen technischen Service und
Produkte, die unserer Meinung nach fuhrend
sind in Qualitat und Design.” Deshalb steht fur
Al-Ismaili aufser Frage, dass er zuklnftig auch
bei der Produktion von Aluminiumfenstern auf
Roto Beschlage zurlckgreifen wird.

,Wir weiten die
Zusammenarbeit aus.
Das steht fest.”

Sobald der Unternehmer ein geeignetes Grund-
stick und ein Profilsystem nach seinen Vorstel-
lungen gefunden hat, soll schnellstens ein neu-
es Werk fur Aluminiumfassaden und -elemente
entstehen. ,Ich bin sehr sicher, dass wir danach
noch weiter in den Markt der gewerblichen

und offentlichen Gebaude vordringen konnen”,
erklart Al-lsmaili seine Plane. ,Indem wir unser
Produktportfolio um Aluminiumelemente er-
weitern, die in ihrer Qualitat unseren Kunst-
stofffenstern in nichts nachstehen, eroffnen
wir ein neues Kapitel im Buch unserer Unter-
nehmensgeschichte.”

Arash Tandorost,
Roto Key Account
und Technischer
Leiter in der Region
Mittlerer Osten
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Ein , eingespieltes Team”
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Roto Service fur Hersteller aus dem Mittleren Osten

Der gebiirtige Grieche Dimitrios Stoikidis
arbeitet seit 25 Jahren bei Roto und
steuert heute als Vertriebsleiter Mittlerer
Osten die Zusammenarbeit mit Bauele-
menteherstellern dieser Region. Eine
Region mit groBer Dynamik, wie er im
Gesprach mit Roto Inside berichtet.

Roto Inside: Herr Stoikidis, in welcher
Verfassung prasentiert sich zurzeit
zum Beispiel die Bauwirtschaft in den
Vereinigten Arabischen Emiraten?

Dimitrios Stoikidis: Wie in vielen Teilen der
Welt ist die Dynamik der Baubranche und
damit die Nachfrage nach Bauelementen

im Mittleren Osten aktuell sehr hoch. Die In-
vestitionen in Neubauten sind im Grunde im
gesamten arabischen Raum enorm. Roto hat
hier einige sehr erfolgreiche Kunden, deren
Leistungsfahigkeit beeindruckend ist.

Roto Inside: Wie organisieren Sie Logistik
und Service fiir Hersteller in der Region?

Dimitrios Stoikidis: Wir arbeiten im
Mittleren Osten zum einen mit Herstellern

Tecnoplast S.r.l., Italien

von Profilen, mit Extrudeuren, Handlern und
Architekten, zum anderen auch direkt mit Ver-
arbeitern zusammen. Alle werden direkt aus
unseren deutschen Werken in Leinfelden und
Velbert beliefert. Es gibt feste Vereinbarungen
zu Abnahmemengen, die wir mit den Kunden
gemeinsam im Vorfeld kalkulieren und fest-
legen. Im Ergebnis sind langfristige und sta-
bile Kundenbeziehungen entstanden, die wir
mit gutem Service weiter ausbauen. Generell
ist Roto Qualitat ,,german made”auch in dieser
Region sehr gefragt.

Roto Inside: Welche Systeme dominieren?

Dimitrios Stoikidis: Im Mittleren Osten
dominieren die Aluminiumsysteme, was na-
tarlich mit der grofden Zahl von Hochhausern
zusammenhangt, in denen sowohl gewohnt
als auch gearbeitet wird. Hier fordert allein
schon die Statik die Verwendung von Alu-
miniumsystemen. Aber es gibt durchaus
Lander, in denen Villen, also ein- oder zwei-
geschossige Wohngebaude, mit Kunststoff-
oder Holzfenstern ausgestattet werden. Hier
geht es weniger um statische Herausforde-
rungen als um den Wunsch der Bauherren,

Gemeinsam durch die Krise

B Kunststoff | Aluminium Im Januar
jahrt sich der Beginn der erfolgreichen
und engen Zusammenarbeit zweier fiih-
render Unternehmen zum zehnten Mal:
Der italienische Fensterhersteller Tecno-
plast und Roto begannen im Januar 2012
eine Kooperation, deren besondere Qua-
litdt sich auch in der Corona-Krise be-
wies.

Enzo Cammillini, Grunder und alleiniger
Geschaftsfihrer von Tecnoplast, zieht eine
Bilanz der zurtckliegenden zwei Jahre: ,Die
Corona-Pandemie war fur viele Menschen
und Unternehmen in Italien und in der ganzen
Welt eine komplizierte und schmerzhafte
Situation, sowohl personlich als auch beruf-
lich. Wie immer hat sich Tecnoplast mit
seinen bewahrten Partnern auch in diesen
schwierigen Zeiten zusammengeschlossen.”
Auch die Marktdynamik habe die Pandemie
verandert.

Die neue Normalitat

.Es ist schwer zu sagen, ob alles wieder so
wird, wie es vorher war, oder ob wir uns an
eine neue Normalitat gewdhnen mussen. Si-
cherlich werden einige Veranderungen beste-
hen bleiben. So wird beispielsweise Ge-
schwindigkeit eine immer wichtigere Rolle
spielen. Der Markt wird verlassliche Antwor-
ten in kurzester Zeit verlangen. Auch dadurch
wachst die Bedeutung einer ehrlichen und
vertrauensvollen Zusammenarbeit zwischen
Geschaftspartnern.” Eine weitere tiefgreifen-
de Veranderung werde das Verhalten der
Endkunden betreffen: , Es scheint so, als
kauften sie nun noch bewusster und Uberleg-
ter. Fur ihre individuellen Anspruche brau-
chen wir als Hersteller adaquate Antworten
und Produkte.” Produktinnovation und
Dienstleistungsqualitat werden daher fur die
kinftige Entwicklung des Unternehmens ent-
scheidend sein.

die eigenen Designvorlieben auszudricken.
Auch wenn das Aluminiumgeschaft im Ver-
gleich zu Holz und PVC vermutlich starker hin-
zugewinnen wird, so muss jeder Mitarbeiter

in meinem Team in der Lage sein, Kunden-
anfragen aus allen Systembereichen — also
unabhangig vom Rahmenmaterial — zu beant-
worten. Tatsachlich ist diese Kompetenz unser
grofdes Plus aus Sicht vieler Kunden.

Roto Inside: Sie werden bei lhrer Arbeit
von Kollegen aus Velbert unterstiitzt?

Dimitrios Stoikidis: Wir werden von vielen
Kolleginnen und Kollegen aller Geschaftsbe-
reiche an vielen Roto Standorten unterstutzt
und das mit grof3em Engagement. Sei es bei
der Konstruktion von Sonderlésungen, Mach-
barkeitsstudien, Prufzertifikaten oder einfach
in der Beratung. Alle Kunden loben die tech-
nische Kompetenz und die Servicequalitat,
die wir gemeinsam bieten. Ich sitze aber mit
meinem Team in Velbert, von wo aus wir Kun-
den und Interessenten aus den Vereinigten
Arabischen Emiraten, Bahrain, Kuwait, Oman,
Saudi-Arabien, Irak, Jordanien, Katar und
Israel digital oder telefonisch betreuen.

Key Account Manager wie Arash Tandorost
nehmen selbstverstandlich auch Termine vor
Ort wahr. Aufgrund der Pandemie konnen
diese allerdings aktuell nicht im gewohnten
Umfang stattfinden. Jedoch haben wir grofie
Anstrengungen unternommen und freuen uns,
dass unsere Kunden uns eine sehr gute Be-
treuungsqualitat bestatigen.

Ich kann ohne Ubertreibung sagen, dass wir
ein sehr eingespieltes Team sind mit einer
guten Performance, die ein stetes Umsatz-
wachstum tragt. Schnell und konkret — das
zeichnet unsere Arbeitsweise aus.

Dimitrios Stoikidis,
Vertriebsleiter
Mittlerer Osten,
Roto Frank Fenster-
und Turtechnologie
GmbH

Fir die Schulung seiner Vertriebsmitarbeiter und Kunden
hat Tecnoplast im neuen Firmengebaude ein modernes
Tagungs- und Schulungszentrum eingerichtet.

Bild: Tecnoplast

»Nun heif3t es:
An jedem Tag einfach
das Beste geben.”

Stabile Lieferperformance

Fur Stabilitat habe wahrend der gesamten
Pandemie die enge Kooperation mit Roto und
die gleichbleibend gute Lieferperformance
des Partners gesorgt. ,Ich arbeite bevorzugt
mit wenigen, guten Lieferanten zusammen,
die uns mit Leidenschaft und professionellen
Losungen unterstlitzen”, bekennt Cammillini.
.Gerade bei der Konstruktion von Aluminium-
elementen, mit denen wir flexibel auf den
Bedarf von Architekten reagieren wollen,
brauchen wir einen flexiblen und kreativen
Beschlaghersteller an unserer Seite.”

Und Flexibilitat habe Roto schon vielfach
bewiesen, zuletzt bei einer wichtigen

7 Roto Patio Lift: der Beschlag fiir den vielseitigen
Einsatz in Hebeschiebe-Systemen

https://bit.ly/37sjshv

Produktentwicklung: Als Tecnoplast eine neue
Hebeschiebeanlage auf der Basis des Rehau
Synego Systems mit dem Beschlag Patio Lift
entwickeln wollte, fehlte es an einer passen-
den, besonders niedrigen Schwelle. Zugig
wurde diese mit Unterstitzung von Roto
[talien entwickelt und erganzt seither als kun-
denspezifische Sonderlosung die grofde Zahl
der Roto Komponenten, die Tecnoplast regel-
maRig nutzt. ,Wir sind immer miteinander im
Gesprach und dann reift auch schon einmal
die Idee zu einer Sonderldsung, die das Be-
sondere moglich macht.”

Vertrauen ist die Basis

Selbst in Zeiten, in denen personliche Kontak-
te vermieden werden mussten, riss die direkte
Verbindung zwischen Tecnoplast und Roto
nicht ab. Immer wieder diskutierten die Ge-
schaftspartner per Telefon und Videokonferenz
Moglichkeiten, wie die UmsatzeinbulRen

Anfang 2021 hat
Tecnoplast sein neues
Werk im Raum Pesaro
in Betrieb genommen.
Bild: Tecnoplast

Die Partnerschaft
zwischen Tecnoplast
und Roto ist seit

10 Jahren eine Berei-
cherung fur den Markt.
Bild: Tecnoplast

wahrend des Lockdowns moglichst schnell
kompensiert werden konnten. ,Es ist sehr
motivierend, eng mit Enzo Cammillini zusam-
menzuarbeiten”, betont Gianluigi Balestreri,
Country Manager Roto Italien, in Erinnerung
an diese Gesprache. ,,Denn er ist ein energie-
geladener und positiver Mensch. Wir sind sehr
dankbar fur das grof3e Vertrauen, das erin
Roto setzt. Dieses erweist sich hier als gute
Basis fur das erfolgreiche Wirken eines starken
Unternehmers.” www.tecnoplastinfissi.com

Enzo Cammillini,
Inhaber und alleiniger
Geschaftsflhrer,
Tecnoplast

Bild: Tecnoplast
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Minnkota Windows Inc., USA

Qualitat ist gefragt

B Kunststoff ,,Wir kaufen so viel wie
moglich bei Roto, also aus einer und einer
guten Hand. Einfach, weil wir wissen, dass
wir dann Qualitat bekommen und ein-
bauen.” Brad Bushaw, Geschaftsfiihrer
bei Minnkota Windows, ist liberzeugt da-
von, seinen Kunden auf diese Weise ge-
nau das geben zu kénnen, was sie suchen.

Minnkota Windows ist stolz darauf, leistungs-
starke und erschwingliche Qualitatsprodukte
herzustellen, die von nach aulien 6ffnenden
Casement-Fenstern bis hin zu groRen Dreh-
kipp-Fenstertlren oder Schiebeanlagen in
unterschiedlichen Stilrichtungen reichen. Vor
mehr als zwolf Jahren begann die Zusammen-
arbeit von Minnkota Windows mit Roto.
GroRes Vertrauen wuchs in dieser Zeit zwi-
schen den Geschaftspartnern. ,Wann immer
ich bei Roto anrufe, hilft man mir so schnell
wie moglich mit einer wirklich guten Losung”,
zieht Bushaw ein Fazit. ,,Egal, ob ich mich an
den Kundenservice oder die technische Bera-
tung wende — ich erlebe Respekt, Engagement
und Kompetenz.” Das sei gut fur das Tages-
geschaft, aber natlrlich nicht allein ausschlag-
gebend fiir die langjéhrige Partnerschaft. Uber-
zeugt habe ihn zunachst vor allem die Qualitat
der Roto Produkte und das auRergewohnlich
breite Sortiment.

Gut geriistet fiir alle Varianten

Wir versprechen unseren Kunden, dass wir
Fenster in jedem gewunschten Format und mit
jeder Offnungsart liefern kdnnen. Deshalb ist

es fur uns von grofRer Bedeutung, dass Roto
eine grofie Vielfalt von Beschlagen und Zu-
behér zu bieten hat.” Uber 400 Kunden in

13 Bundesstaaten der USA kaufen regelmaRig
bei Minnkota Windows — die Anzahl der nach-
gefragten Produktvarianten ist entsprechend
grofl3. Minnkota sei vermutlich auch deshalb
ein sehr beliebter Kunde bei Roto. Schliel3lich
nutze das Unternehmen viele verschiedene
Roto Komponenten.

JVielfalt und Qualitat -
dafur brauchen wir Roto.”

Bushaw berichtet, dass Minnkota Windows vor
Uber 40 Jahren bewusst in die Herstellung von
Kunststofffenstern eingestiegen sei, und das

in einer Zeit, in der Bauelemente in der Region
hauptsachlich aus Holz gefertigt wurden. Das
Unternehmen habe auf diese Weise ein einzig-
artiges Produkt anbieten und sich vom Wett-
bewerb abheben konnen. , Die Leistungsmerk-
male von Kunststoff sind mit denen anderer
Baumaterialien vergleichbar, aber Bauelemente
aus Kunststoff sind oft preiswerter.” Als die
Nachfrage der Kunden nach Kunststofffenstern
von Minnkota wuchs und diese in der Region
immer beliebter wurden, war das aus Sicht
von Minnkota also keine Uberraschung:
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Nach auf3en 6ffnende

Fenster fertigt Minnkota

Windows mit den

X-Drive Casement

& Awning Verriege-

lungssystemen von

Roto North America.
Bild: Minnkota

Ihre Langlebigkeit und Wartungsfreundlich-
keit machten sie sowohl fur den privaten
Wohnungsbau als auch fur gewerbliche und
kommunale Gebaude attraktiv.

Immer mehr Anbieter traten in den Markt ein,
und es schien Minnkota Windows vor rund zehn
Jahren an der Zeit, sich erneut zu differenzieren.
Europaische Beschlagtechnologie, allen voran
der Drehkipp-Beschlag des Marktfuhrers Roto,
hielt Einzug in das Sortiment des Herstellers.
Seither kann sich das Unternehmen tber einen
kontinuierlich wachsenden Anteil von Drehkipp-
Fenstern am Gesamtumsatz freuen.

Vorteile Drehkipp

,Auch unsere Kunden lernen auf ihren Reisen
um die Welt andere Fenstertypen kennen”,
meint Bushaw. Wenn Amerikaner europaische
Lander besuchten, entdeckten sie beispiels-
weise Drehkipp-Fenster und stellten fest,
dass dieser Fenstertyp die volle Transparenz
einer ungeteilten Verglasung in Kombination
mit erstklassigen Leistungsmerkmalen bietet.
.Mit Drehkipp-Fenstern ist es moglich, grofie
Fenster und Fenstertiren zu realisieren.

Das gefallt vielen Bauherren, die dann weni-
ger, aber groRere Offnungen in der Gebaude-
halle planen, um viel Tageslicht in ihre Raume
zu holen.”

O

Roto Beschlagsysteme fiir Dreh-,
Kipp- und Drehkipp-Fenster

www.roto-frank.com/de/drehkipp-systeme

Eine groRRe Zahl von Hausbesitzern in Nord-
amerika wolle aktuell in eine Modernisierung
investieren, bei der neue Fenster und Turen
eine zentrale Rolle spielen. Gleichzeitig floriert
der Neubau. Die Nachfrage nach Bauelemen-
ten wachst deshalb stetig. Bushaw rechnet da-
mit, dass auch die Nachfrage nach Drehkipp-
Fenstern proportional zum Marktwachstum
steigen wird, denn:

~Immer mehr Kunden
entscheiden sich fur
diese leistungsstarken
Produkte.”

Fur ihn sei es deshalb eine Art Zukunftsvor-
sorge, mit dem Weltmarktfihrer in der
Drehkipp-Technologie zusammenzuarbeiten.
L, Wir konnen sicher sein, dass wir mit dem
grofden Sortiment der Roto Beschlagsysteme
aus Nordamerika und Europa wirklich jeden
Kundenwunsch erfullen konnen.”

Hoher Anpressdruck

fiir nach au3en 6ffnende Fenster

Bei der Produktion nach aufien 6ffnender
Drehfenster setzt Minnkota Windows

auf die X-Drive Casement & Awning Ver-
riegelungssysteme von Roto North America,
von deren hoher Leistungsfahigkeit Bushaw
Uberzeugt ist. ,,Das LBO8 Impact Schlief3-
getriebe zum Beispiel sorgt mit seinem
Mehrpunkt-Verriegelungssystem fur einen
rundum gleichméaRigen und hohen Anpress-
druck. Das verbessert den Einbruchschutz
sowie die Wind- und Regendichtigkeit. Ein
Effekt, der angesichts der rauen Witterung
im nordlichen mittleren Westen der USA
von grofRer Bedeutung ist fir den Komfort
im Haus.”

SN

Die Nachfrage nach Drehkipp-Fenstern von Minnkota
Windows mit Roto Beschlagen aus Europa wachst

kontinuierlich. Bild: Minnkota

Je nach GroRe des Fensters kdnne Minnkota
Windows auf eine Vielzahl von Konfigurationen
mit der optimalen Anzahl von Verriegelungs-
punkten zuruckgreifen. Zusatzlich konne bei
Bedarf nach Einbau der Fenster der Anpress-
druck in den Fenstern durch Verstellen der
Pilzkopf-SicherheitsschlieRzapfen feinjustiert
und weiter verbessert werden.

Neben dem LB08 SchlieRgetriebe setzt das
Unternehmen den Offner OP06 und die Sche-
ren HGO6 von Roto North America ein. Sie
sorgen fiir eine stufenlose Offnung des nach
aulden offnenden Fensters durch die Betati-
gung einer Kurbel am unteren Rahmenprofil.
,Minnkota Windows kann Fenster mit allen
Varianten des X-Drive Verriegelungssystems
anbieten”, unterstreicht Bushaw.

Stark in stabilen Partnerschaften
Nicht zuletzt dank seiner starken Industrie-
partner konne das Unternehmen heute Haus-
besitzer zu seinen Kunden zahlen, die mit
schlechterer Qualitat nie zu gewinnen gewesen
waren. ,Jede Entscheidung, die wir in Bezug
auf ein Produkt treffen, das wir verarbeiten,
orientiert sich daran, ob es die beste Option fur
den Hausbesitzer ist. Denn wir mussen produ-
zieren, was unsere Kunden sich wunschen und
es rechtzeitig liefern. Minnkota Produkte haben
keine Probleme mit der Qualitat der Bauteile.
Darin liegt unser Wettbewerbsvorteil.”
www.minnkotawindows.com

Brad Bushaw,

General Manager

Minnkota Windows
Bild: Minnkota

/7" zuruck zum Inhalt


https://ftt.roto-frank.com/de-de/produkte/produkte-fuer-fenster/drehkipp-systeme

Wigga Revestimentos e Esquadrias Em PVC Ltda., Brasilien

Roto fur den Marktfuhrer

B Kunststoff , Natiirlich kannten wir Roto’,
erinnert sich Thiago Giacomelli Fagundes,
~allerdings vor allem als Weltmarktfiihrer
bei Drehkipp-Beschlagen.” Er ist Leiter der
Technischen Entwicklung bei Brasiliens
grofRtem Hersteller von Kunststofffenstern
und heute froh dariiber, inzwischen auch
mit Roto Schiebe-Beschldgen arbeiten zu
konnen.

Denn Fenster und Fenstertlren werden in Bra-

silien traditionell meist durch Schieben geoffnet.

Der Marktanteil der Sliding-Elemente liegt bei
rund 65 %. Uber Jahrzehnte dominierten aller-
dings einfache, oft undichte und technisch
anfallige Systeme aus Aluminium den Markt.
.Korrosionsschutz und insgesamt eine akzep-
table Langlebigkeit fehlten diesen Schiebe-
Elementen”, erinnert sich Giacomelli Fagundes.

Deutsche Fenstertechnologie fiir Brasilien
Die Grunder des Unternehmens Wigga traten
deshalb an, um hochwertige Bauelemente aus
Kunststoff nach deutschem Vorbild im Land

zu etablieren. Aber: ,Brasilien ist ein grof3es
Land mit unterschiedlichen Klimazonen, denen
ein gutes Kunststofffenster gewachsen sein
muss.” Im Norden und Osten sei das Klima
tropisch. Richtung Stden sinken im Juli oder
August die Nachttemperaturen auch einmal
bis auf zehn Grad. Auf die Kiste im Nordosten
treffen teils heftige Winde vom Atlantik. Wind-
dichtigkeit, eine sehr gute Isolation und robuste
Oberflachen standen deshalb im Fokus der
Systementwickler von Wigga.

In den GroRstadten spiele dariber hinaus

der Wunsch nach hohem Schallschutz eine
wichtige Rolle, so Giacomelli Fagundes weiter.
Uberall sehnten sich die Bauherren nach war-
tungsarmen Fenstern, die nicht oder nur in sehr
geringem Umfang von Korrosion bedroht sind.

,Die Oberflache
Roto Sil ist wichtig
fiir unsere Kunden.”

Ein Synonym fiir Qualitat
Wigga — dieser Name sollte von Anfang an
fur Fenster und Turen stehen, deren Qualitat

Pro Monat fertigt
Wigga rund 1.500
Elemente. Etwa ein
Drittel der produzier-
ten Elemente sind
Schiebeanlagen
mit Roto Inline.

Bild: Wigga

7 Roto Inline: komplett verdecktliegender Schiebebeschlag
mit Mehrpunktverriegelung im Baukastenprinzip

www.roto-frank.com/de/roto-inline

deutlich Uber dem Durchschnitt der in Brasilien
bisher gefertigten Kunststofffenster liegt:

hoch dicht gegen zu grofde Hitze, Larm und
Wind, bestandig und langlebig auch bei starker
Sonneneinstrahlung und sehr salzhaltiger

Luft. Deshalb importierten die Unternehmens-
grunder sowohl die Extrudertechnologie als
auch Beschlage aus Europa.

»Die Roto Beschlag-
technologie ist ein
grundlegender Bau-
stein unseres Erfolgs.”

Davon ist Giacomelli Fagundes Uberzeugt.
Auch die kontinuierliche und enge Zusammen-
arbeit beider Unternehmen habe fur Wigga

wichtige Entwicklungen befordert. ,Wir glau-
ben, dass es langfristig gelingen wird, auch
die Drehkipp-Technologie in Brasilien haufiger
einzusetzen. Die Grundlage daflr schafft die
erstklassige Qualitat der entsprechenden Roto
Beschlagprogramme.”

Wie gewohnt, nur besser

Rasant wachst aber schon heute die Zahl der
Gebaude in Brasilien, die mit Kunststofffens-
tern ausgestattet werden. ,,Eine fur uns sehr
positive Entwicklung, die auch dadurch ge-
stutzt wird, dass Schiebe-Beschlage wie Roto
Inline den Gewohnheiten der Brasilianer ent-
sprechen.” Schon die altesten Holz- ebenso
wie die danach eingefuihrten Stahl- und Alumi-
niumfenster seien schliel3lich durch Schieben
zu offnen gewesen. ,Entsprechend werden
unsere Anlagen aus Kunststoff wie gewohnt
bedient, wahrend sie gleichzeitig ihren Vor-
gangern qualitativ weit Uberlegen sind.”

Speziell die Beschlage von Roto seien bei
Wigga Kunden aufgrund ihres Bedienkomforts
und ihrer anhaltenden Funktionssicherheit ge-
schatzt. ,Wir als Hersteller profitieren daruber
hinaus davon, dass sich viele Beschlagbauteile
in mehreren Konfigurationen und Systemen
einsetzen lassen. Das reduziert unseren Lager-
bestand und verbessert die Wirtschaftlichkeit.”
Ganz nach Kundenbedarf konne Wigga zum
Beispiel den Mehrwert einer Schiebeanlage

mit dem modular aufgebauten Beschlagsystem

Roto Inline steigern.
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Fenster und Fenstertlren werden in Brasilien traditionell
meist durch Schieben gedffnet. Die Grinder des Unter-
nehmens Wigga setzen auf hochwertige Bauelemente

aus Kunststoff nach deutschem Vorbild.  Bilder: Wigga

Langlebig in jedem Klima

Inzwischen reicht das Vertriebsgebiet von
Wigga weit Uber die Landesgrenzen Brasiliens
hinaus. Beliefert werden Kunden in vielen
Landern Lateinamerikas. ,Die Gegebenheiten,
unter denen Fenster in Brasilien bestehen
mussen, sind denen in einigen anderen Lander
der sudlichen Erdhalbkugel sehr ahnlich,
ebenso die Vorlieben fur Schiebeanlagen und
selbsterklarende Funktionalitaten”, benennt
Giacomelli Fagundes die Grunde des Erfolgs.

Roto Inline auch fiir schwere Fliigel

Schon jetzt absehbar ist auch in Brasilien der
Trend zu groRReren Schiebe-Elementen mit
schweren Flugeln. ,Dem werden wir uns ge-
meinsam mit Roto stellen und unsere Fuhrung
im Markt weiter ausbauen.” Giacomelli Fagun-
des personlich rechnet zum Beispiel damit, dass
die Tandem-Laufwagen des Inline Systems,
die Fltigel mit einem Gewicht von bis zu 200 kg
tragen, bei Wigga zukuinftig deutlich haufiger
zum Einsatz kommen werden als bisher.

Weiter wachsen mit dezentraler Montage
Fir das kommende Jahr hat sich Wigga vor-
genommen, die Kunststoffprofil-Fertigung
auszuweiten und Verarbeiter aufzubauen,

die Fenster und Turen als Lizenznehmer in den
Regionen produzieren. ,Wir arbeiten mit mo-
dernsten Extrudern und Bearbeitungszentren
aus Europa, mit denen sich das angestrebte
Wachstum ohne technisches Risiko realisieren
lasst”, so Giacomelli Fagundes. Er ist von der
soliden Basis fur die geplante Expansion Uber-
zeugt.

Gleichzeitig konne Wigga die Mengen der selbst
produzierten Fenster und Turen kontinuierlich
steigern. Roto Techniker hatten wahrend der
zehnjahrigen Zusammenarbeit stets aktiv daran
mitgearbeitet, alle Beschlagbauteile fur die fort-
schreitende Automatisierung in der Produktion
zu optimieren. Steigende Absatzmengen lielRen
sich deshalb ohne Qualitatsverluste realisieren.
.Wir sehen gemeinsam mit Roto sehr optimis-
tisch in die Zukunft. Agilitat und der Blick fur
das Wesentliche haben Wigga grofd gemacht.
Und die Unterstltzung von Lieferanten, die wie
Roto sehr eng mit uns verbunden sind.”
www.wigga.com.br

Thiago Giacomelli
Fagundes, Leiter
Technik, Wigga

Bild: Wigga
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Ponzio Polska Sp. z 0.0., Polen

Vielversprechender Auftakt

B Aluminium Als erstes Aluminiumsystem-
haus Polens entwickelte Ponzio ein System
fiir Parallelabstellschiebe-Anlagen auf

der Basis des Roto Patio Inowa. 2020 be-
gann das Unternehmen, Kunden mit dem
neuen SL1700TT-System zu beliefern.
Maciej Borczuk, Direktor der technischen
Abteilung von Ponzio, zieht rund zwei Jahre
nach Markteinfiihrung ein zufriedenes Fazit.

Mit dem System Ponzio SL1700TT kdnnen Elemente mit
einer maximalen Breite von 1.500 mm und einer Hohe
von 2.500 mm gefertigt werden. Das System erlaubt Ver-
Bild: Ponzio

glasungen bis zu 60 mm Starke.

.Wir erleben eine stete Zunahme der Nach-
frage”, erklart er. ,Unsere Kunden bestatigen,
dass sogar Endnutzer sofort nachvollziehen
konnten, welchen Unterschied die einzigartige
Schlielbewegung des Fligels quer zum Rah-
men macht. Sie ist der Garant fur eine hohe
thermische und akustische Dichtheit.” Uber-
zeugend wirke auch die einfache und intuitive
Bedienung des Schiebefligels.

Zufriedene Hotelgaste

Erst kUrzlich habe ihm ein zufriedener Kunde
davon berichtet, wie positiv die Betreiber eines
Hotels in Trzesacz auf die von ihm eingebauten
Schiebeanlagen reagiert hatten.

Werbemotiv mit Botschaft: Stirme oder Winterkalte direkt an der Kiste muss niemand mehr firchten, der den Aus-
Bild: Ponzio

blick auf die See durch ein hochdichtes Schiebesystem geniefsen mochte.

7 Mehr zum smarten Beschlag mit versteckter

Die ersten Elemente aus der Fertigung von Profil Gryfice

wurden in einer Hotelanlage am Ostseestrand von

Trzesacz eingebaut. Bild: Ponzio

,Die Funktion unseres
neuen Schiebesystems
begeistert Gaste und
Hoteliers gleicher-
mafien.”

Sofort nach der Markteinfihrung begann das
Unternehmen Profil Gryfice, mit dem System
Ponzio SL1700TT zu arbeiten. Die ersten Ele-
mente aus seiner Fertigung wurden in einer
Hotelanlage am Ostseestrand eingebaut.
Grzegorz Choinski, Technikexperte bei Profil
Gryfice, spricht inzwischen aus reicher Er-
fahrung: , Fertigung und Montage dieses Sys-
tems funktionieren so ahnlich wie die eines
klassischen Drehkipp-Fensters aus Aluminium.
Das macht den Montageprozess fur uns ein-
fach und angenehm.”

,Die Kunden reagieren meist zuerst positiv
auf die intuitive Bedienung des Beschlags. Die
Griffstellungen entsprechen eben denen eines
Drehkipp-Fensters. AuRerdem lasst sich der
Fligel sehr leicht schieben und gleitet fast
gerauschlos.” Selbst bei grofsen Elementen mit
hohem Gewicht sei der Fligel noch leicht zu
offnen und zu schlief3en.

Eine tolle Alternative

Borczuk hort das gerne. Aus seiner Sicht

ist das System Ponzio SL1700TT eine

tolle Alternative zu einer klassischen Kipp-
schiebetlr oder einem herkommlichen
Hebeschiebe-System. So eigne es sich nach
Meinung des Herstellers Profil Gryfice zum
Beispiel ideal fur Hotels und Apartments,
die auf Zeit und von wechselnden Nutzern
bewohnt werden.
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Technik fiir hochdichte Schiebetiiren

https://youtu.be/SOMSWLdABxiM

~Fehlbedienungen
kommen nicht vor,
denn das System wird
intuitiv richtig bedient.”

Aufgrund seiner auRergewohnlichen Dicht-
heit eigne sich das Ponzio SL1700TT dartber
hinaus auch fir den Einsatz an der Ostsee.
Sturme oder Winterkalte direkt an der Kuste
brauche niemand mehr zu firchten, der den
Ausblick auf die See durch ein hochdichtes
Schiebesystem genieRen wolle.

.Ich bin mir sicher, dass sich die neue Schie-
betdr in diesem Segment als Premiumprodukt
etablieren wird”, glaubt Choinski. ,Durch die
grofde Auswahl an Fligelmalen ist es vielsei-
tig einsetzbar, ob als Schiebefenster hinter der
Klchenzeile oder als raumhohe Terrassentur.”
Im Erdgeschoss spiele naturlich auch der er-
hohte Einbruchschutz bis RC 2 eine wichtige
Rolle.

Intuitiv wie keine andere

,Zum Zeitpunkt der Entscheidung, ein System
auf Basis von Patio Inowa zu konzipieren, war
dies die einzige so intuitive Losung auf dem
Markt”, erklart Borczuk die Grundlage der
Entscheidung fur den Einsatz des smarten Be-
schlags von Roto. ,Wir haben viele Erfahrun-
gen mit Schiebe-Systemen gesammelt. Leider
sahen wir auch mehr als einmal Schaden in
einem Hotel oder in Wohnungen, die durch
Nutzer verursacht wurden, die offensichtlich
zum ersten Mal mit einer Kippschiebetur

in Kontakt kamen”, blickt er zurlck.

SoftClose-Funktion fiir sanftes Schliel3en
Im Angebot von Ponzio finden sich inzwischen
auch die Komfortbauteile zum Patio Inowa.
.Mit den SoftOpen- und SoftClose-Funktionen
konnen unsere Kunden begeistern, wenn sie
sehr anspruchsvolle Kaufer vor sich haben.
Der verdecktliegende Antrieb bremst den
Flagel vor dem vollstandigen Verschluss sanft
ab und sichert ihn in einer Position. Dadurch

wird ein plotzliches Zu- oder Anschlagen
verhindert. Das erhoht die Lebensdauer und
Zuverlassigkeit des Systems zusatzlich.”

Dicht und langlebig

Borczuk schildert Umsetzung und Start der
Produktion: ,,Nach Vertragsabschluss 2018
haben wir sofort mit der Konstruktion des
Profils auf Basis der zur Verflgung gestellten
Beschlagzeichnungen begonnen. Immer wie-
der trafen wir uns mit Mariusz Rutkowski von
Roto, um maoglichst zeitgleich Beschlag und
Zubehor zur Verfugung zu haben.” Die Vor-
produktion von Profilen, thermischen Tren-
nungen und Zubehorteilen begann bei Ponzio
Anfang 2019.

Im ndchsten Schritt wurden Musteranlagen
einer Reihe von Dauer- und Funktionstests,
Wasserdichtheits-, Luftinfiltrations- und Wind-
widerstandstests im Testzentrum von Ponzio
unterzogen. ,Parallel zu den Prifungen haben
wir die letzten Modifikationen im Bereich der
Profilbearbeitung vorgenommen, um schlief3-
lich mit den Prtfungen zur Erlangung der
Widerstandsklasse RC 2 zu enden”, erinnert
sich Borczuk.

Gemeinsam mit Roto habe Ponzio auch daran
gearbeitet, das System besonders montage-
freundlich auszulegen. , Fur unsere Kunden

ist es wichtig, dass sich die Schiebeanlage
wirtschaftlich fertigen lasst und bei den Mit-
arbeitern in der Montage keine Unsicherheiten
auslost. Dieses Ziel haben wir erreicht. Auch
das mag eine wichtige Saule fur den weiteren
Erfolg des Systems sein.” wWww.ponzio.pl

Maciej Borczuk,
technischer Direktor,

Ponzio
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